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В современном мире новые технологии играют решающую роль, а с помощью Интернета любой человек в короткое время может стать миллионером! И самое главное, что для этого вам даже не нужно выходить из дому – лишь тратить несколько часов времени на работу в Сети…

Способов заработать в Сети довольно много, но не все они идеальны, и не все будут одинаково полезны и эффективны. Эта книга написана специально для тех, кого интересует заработок в Интернете. На ее страницах вы найдете обзор методов: известные и не очень, старые и новые способы заработка в Сети, варианты открытия своего дела и способы работать «на себя» без создания ООО или ИП. Подробное описание каждого метода позволит вам сделать вывод о том, какой способ заработка подходит лично вам, а может быть, вы придумаете что-то новое. После прочтения этой книги вы будете обладать всеми знаниями, необходимыми для заработка в Сети – читайте и начинайте зарабатывать!





Ольга Фомина

Как заработать в Интернете. 35 самых быстрых способов








Введение



В современном мире новые технологии играют решающую роль, а с помощью Интернета любой человек в короткое время может стать миллионером! И самое главное, для этого вам даже не нужно выходить из дома – лишь тратить несколько часов времени на работу в сети…

Способов заработать в сети довольно много, но не все они идеальны и не все они будут одинаково полезны и эффективны. Эта книга написана специально для тех, кого интересует заработок в Интернете. На ее страницах вы найдете обзор методов: известные и непопулярные, старые и новые способы заработка в сети, варианты открытия своего дела и способы работать «на себя» без создания ООО или ИП. Подробное описание каждого метода позволит вам сделать вывод о том, какой способ заработка подходит лично вам, а может быть, вы придумаете что-то новое. После прочтения этой книги вы будете обладать всеми знаниями, необходимыми для заработка в сети – читайте и начинайте зарабатывать!








Часть 1

Коротко о главном










1. Интернет и его основные понятия



Что такое интернет? Интернет – это много миллионов размещенных по всему миру компьютеров, связанных между собой в одну общую большую сеть. В наиболее широком смысле Интернет представляет из себя «место», где осуществляется постоянный обмен информацией (можно услышать и такое название – «киберпространство»). Или еще часто говорят, что Интернет – это глобальная мировая система передачи информации с помощью информационно-вычислительных ресурсов.

Разработка данной системы началась в 1957 году на фоне гонки вооружений. Целью создания такой сети стало решение Министерства обороны США, опасающегося нападения со стороны СССР. В результате была разработана сеть компьютеров, взаимосвязанных друг с другом и способных обмениваться информацией между собой.

Началось все с сети компьютеров, расположенной в одной комнате, затем сеть расширилась в пределах здания, города, страны… За 15 лет компьютерная сеть разрослась до международных масштабов, объединив передовых ученых всего мира. Рождение Интернета как Всемирной компьютерной сети произошло в 1973 году – к сети ученых с помощью трансатлантического телефонного кабеля подключились английские и норвежские организации. С тех пор прошло почти 40 лет, компьютерная сеть претерпела ряд существенных изменений – и сейчас Интернет доступен большинству жителей цивилизованного мира.

Многие используют расхожую фразу о том, что Интернет – это Всемирная (Глобальная) Паутина. На самом деле, это не поэтическая метафора, а расшифровка символов WWW – World Wide Web.

WWW-страницы (веб-страницы) представляют собой гипертекстовые документы. Веб-страницы, объединенные одной темой, имеющие одинаковый дизайн и находящиеся на одном веб-сервере, представляют собой веб-сайт. Просматривать веб-страницы можно с помощью специальной программы – браузера. Об интернет-страницах мы подробнее поговорим ниже, а пока вспомним о том, что благодаря современному быстрому соединению и высокой скорости передачи данных, информацию в Интернете получить легко и просто. Новые сайты появляются как грибы после дождя, заманивая к себе посетителей. Сегодня Интернет представляет собой практически безграничное пространство, в котором собрано все, что может интересовать современного человека.

Произнося сегодня слово «Интернет» большинство из нас не думает о технической стороне дела – намного более интересным представляется то, что может дать Интернет человеку. Что такое Интернет в человеческом сознании на сегодняшний день? Анализируя мотивы, которые заставляют людей посвящать ощутимую часть своего времени пребыванию на просторах Сети, можно сделать вывод, что для большинства из нас Интернет – это:

• Общение. Кто-то покорен социальными сетями, часами просиживая здесь в поисках единомышленников, одноклассников или просто интересных людей. Кому-то больше по душе общение на форумах, при помощи ICQ или Skype. Кто-то ищет свою половинку в сервисах знакомств. И самое главное – Интернет позволяет без проблем общаться с людьми, в каком бы месте земного шара вы и они не находились;

• Развлечение. Слушать музыку, смотреть фильмы, играть в игры, читать книги, проходить тесты можно не выходя из режима он-лайн – ведь этого добра в Интернете – великое множество;

• Самообразование. Интернет, безусловно, – лучший источник информации. Многие люди используют его для пополнения своих знаний в тех или иных сферах: читают полезные статьи, записываются на дистанционные он-лайн курсы и тренинги, просматривают видеоуроки;

• Творчество, саморазвитие, личностный рост. Интернет вдохновляет на творчество! Достаточно пройтись по рукодельным блогам или кулинарным сайтам, как тут же хочется сделать что-нибудь эдакое самому. Многие нашли свое любимое увлечение именно благодаря Сети;

• Место совершения покупок, сделок. Специальная Интернет-валюта позволяет совершать покупки он-лайн, не выходя из дома. Деньги можно обменивать, покупать акции, совершать другие денежные операции;

• Средство заработка. Всемирная Сеть предоставляет большие возможностей в плане заработка. Заработать в Интернете можно, открыв собственный Интернет-магазин, заведя сайт или блог, создав уникальный информационный продукт. Новички могут начать с фриланса: наполнять сайты контентом, заниматься программированием и веб-дизайном, продавать фотографии, придумывать слоганы.

Понять, что такое Интернет во всем его многообразии, может только тот человек, который постарается максимально использовать в собственных нуждах все перечисленные возможности Всемирной Паутины.

WWW держится на «3 китах»:

• URL (Uniform Recourse Locator, унифицированный указатель ресурса);

• HTTP (Hyper Text Transfer Protocol, протокол передачи гипертекста);

• HTML (Hyper Text Mark-Up Language, язык разметки гипертекста).

URL – это неповторимый код всякого источника в сети. Всякая страница в сети имеет свой неповторимый URL.

HTTP – протокол, применяемый для перенесения данных между пк-заказчиком и пк-сервером. Вам абсолютно необязательно знать что-то об этом протоколе, чтобы работать с данными.

HTML – на нем прописаны все страницы. Когда пользователь кликает по ссылке, интернет-браузер разыскивает в сети документ по адресу URL, обнаружив его, загружает на компьютер юзера и, превращая (интерпритируя) HTML, изображает страницу, это то, что вы наблюдаете на экране монитора. Это и есть WWW в работе.

Объединение громадного числа взаимозависимых ссылками Web-страниц, сохраняющихся на серверах WWW, организует своего рода «пространство», по которому юзеры «ходят» в поисках необходимых сведений.

Итак, для заработка нам понадобится сайт и платежные системы, которые позволяют отправлять и получать виртуальные деньги.








2. Что такое виртуальный сайт



Понятие «сайт» на сегодняшний день стало очень распространенным и тесно вошло в наш словарь. Это во многом сопряжено со становлением сети Интернет и с ее активным применением. Стоит нам зайти в глобальную Паутину, как тут же мы оказываемся на сайтах. Что же такое сайт или интернет-сайт?

Сайт (от англ. site – место, местоположение, позиция) – объединение страниц, соединенных одной общей задачей, дизайном, совмещающих взаимозависимый порядок ссылок, размещенных в сети Интернет.

Сайт – это структурированная справочная единица всемирной паутины. Он имеет возможность вмещать как одну, так и большее количество страниц. К примеру, сайт

фирмы IBM содержат несколько тысяч страниц. Существует такое понятие, как основная (главная) страница. Это та страница, которая показывается на сайте первой. Каждая страница может содержать текст, иллюстрации, видеоматериал – или аудио-ролики. Вы сможете так же увидеть ссылки на другие страницы. Это специальные объекты, при клике на какие, вы автоматически переходите на другую страницу. Зачастую эти ссылки «подсвечены» другим цветом, подчеркнуты, изредка в качестве ссылок могут выступать иллюстрации.

Например, на основной странице знаменитого интернет-сайта google.ru ссылкой считается термин «Карты». После кликания по ней вы перейдете на страницу с картами. Обычно страницы взаимосвязаны между собой. И гость сайта сам определяет в какой очередности ему их смотреть – пробежаться по всем или возвратиться к самому началу. В сети Интернет просмотр страниц сайтов происходит через особые программы – браузеры.

Всякий интернет-сайт образовывается с какой-то определенной целью. Прежде всего, они необходимы для передачи определенной информации пользователю сети. Назначение и дизайн сайтов удивляет своим многообразием.

 

По информационному содержанию сайты можно поделить на следующие типы:

• сайт-визитка – узкая справка о компании;

• корпоративный сайт – расширенный материал о фирме, ее контакты, новости, список услуг, информация о работниках, и т. д. Зачастую эти сайты организовываются в маркетинговых целях, распространяют товар и услуги фирм. (Например, сайт Центрального Банка России – cbr.ru.);

• личный интернет-сайт – сайт об одном человеке, его пристрастиях, его творчестве, деятельности, биографии, там же размещаются его фото и личные данные;

• интернет-магазин. Это нестандартный тип сайтов, по ним вы сможете приобретать или сбывать товары on-line, т. е. не выходя из дома (один из знаменитых интернет-магазинов – ozon.ru).

Широко распространены сайты иного направления – веб-ресурсы. Это:

• поисковые системы (google.com, yandex.ru);

• почтовые системы (mail.ru);

• доски объявлений;

• форумы;

• файлообменники;

• торренты – хранилища видеоматериалов или фотографий.

Каждый из этих сайтов сделан для определенной цели. Например, через файлообменники пересылаются компьютерные данные большого объема. Один человек закачивает файл, а другой по указанной ссылке скачивает его.

Большую популярность в последнее время приобрели так называемые социальные сети – это также определенный вид веб-ресурсов. Представляет собой составной веб-ресурс. множество людей могут вести переписку через такого рода сайты, обмениваться фотографиями, файлами и т. д.

 

По доступности сайты бывают:

• открытые – публичны для всех посетителей;

• полуоткрытые – часть сведения публична для всех, а часть спрятана. Чтобы просмотреть данные на сайте нужно зарегистрироваться. Оформление может быть как свободным, так и коммерческим;

• закрытые сайты, которые в свою очередь подразделяются на три типа – простые веб-сайты состоят из нескольких страничек; тематические, узконаправленные веб-сайты представляют пользователям сведения по узкой проблеме; многофункциональные веб-сайты (порталы) – которые, кроме массы сведений, содержат средства для общения пользователей – чаты, форумы и т. д.








3. Что такое электронные деньги и как ими пользоваться



На самом деле, разъяснить, что такое электронные деньги, довольно трудно. Однако одно можно сказать точно – электронные деньги – это подобие привычных каждому денег, платежный способ, существующий исключительно в электронном виде, то есть в образе записей в особых электронных платежных системах. Электронные деньги всегда подкреплены настоящей валютой.

Электронные деньги и системы электронных денег (СЭД) – уже прочно вошли в жизнь не только интернетчиков, но и экономистов. В режиме электронных денег используются не безналичные и не наличные деньги, а электронные – учетные единицы, выданные одной системой. Они мигом переводятся пользователям с одного электронного кошелька на другой через Интернет. При этом в любой момент можно обменять электронные деньги на наличные, либо безналичные.

Существует несколько систем электронных денег. Любой человек имеет возможность выбрать ту или иную систему по своему желанию, а можно, например, выбрать не одну, а несколько систем.

Существует несколько систем, которые разрешают употребить их электронные деньги. Чем большую популярность имеет тот или иной сервер – тем он проще в использовании – деньги этого сервера проще «положить» или «снять», потратить.

Систем электронных денег довольно много, но самые известные и популярные среди них – всего три.

WebMoney (вэбмани) – это самая популярная система электронных денег в русскоязычном Интернете. Практически все Интернет-магазины, компании и частные предприниматели, которые принимают оплату по Интернету, работают с этим видом денежных единиц. Также у этой системы высокая степень защиты, что повышает степень сохранности средств.
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Яндекс. Деньги – вторая по популярности система в русскоязычном Интернете.
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PayPal – самая популярная система электронных денег в мире. Но в России и других странах СНГ она не получила достаточного распространения, так как есть проблемы с пополнением и выводом средств.
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Другие системы электронных денег России: Qiwi, CyberPlat, PayCash, RBK Money, Единый кошелек, Money Mail, TeleMoney, Z-Payment, IntellectMoney, ICQMoney, Деньги в Контакте и другие. Невзирая на то, что системы электронных денег различные, правила работы у них – очень похожи.

Вначале выбирается платежная система электронных денег, с которой вы предполагаете работать, после этого входите на интернет-сайт этой системы, знакомитесь с инструкцией, регистрируетесь и, следуя указаниям, приобретаете электронный кошелек (или несколько кошельков для различной валюты: рублей, долларов, евро и др.).

Электронный кошелек – это подобие банковского счета, источник, куда дозволено платить, выводить и где можно сберечь электронные деньги. О том, как дополнить кошелек, должно быть прописано на сайте предпочтенной вами системы электронных денег.

 

Что можно купить за электронные деньги?

Все или почти все. Через Интернет можно приобрести дом, квартиру, машину или просто заказать пиццу с доставкой на дом. Приобретения через Интернет очень популярны, так как в виртуальных магазинах приобретать комфортнее, чем в обыкновенных. Человек просто заходит на сайт необходимого ему магазина, разыскивает нужный продукт, сопоставляет цены со вторыми магазинами, а после заказывает доставку на дом. Удобно и быстро.

Как электронные деньги превратить в реальные? Если на электронном кошельке накопилась сумма, которую вы хотите потратить, вы можете перевести их в реальные. Сделать это очень просто: можно перевести деньги на карточку, можно обналичить через специальные кассы. Все зависит от правил той платежной системы, которую вы выбрали.








Часть 2

35 самых быстрых способов заработка в Интернете










1. Заработать на старых вещах: сайты аукционы в сети, как заработать на них



Интернет-аукцион (он же «онлайновый аукцион») – это торги, происходящие через сеть интернет. Отличаются от обыкновенных аукционов, тем, что проводятся на отдалении (на расстоянии) и в них можно принять участие, не пребывая в месте проведения, совершая ставки через сайт или компьютерную программу торга. Самые распространенные сегодня сайты Интернет-аукционов – это www.molotok.ru, www.avito.ru и www.ebay.com
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Финиш Интернет-аукциона отличается от классических аукционов, предварительно назначается самим продавцом при выставлении продукта на аукцион. По завершению Интернет-аукциона клиент обязан отправить деньги торговцу по безденежному расчету (реже – наличными, например – при приобретении продукта лично), а продавец должен отправить продукт клиенту по почте, зачастую в любую точку земли. Границы допустимой пересылки продукта указываются самим продавцом заблаговременно.

Первый вопрос, который встает перед теми, кто замышляет воспользоваться данным видом электронной коммерции, – «что же продавать?». Все вещи, которые действительно имеют все шансы продаваться на аукционах во всем мире, подразделяются, как правило, на три категории: объекты коллекционирования, предметы искусства и вещи общественного потребления.

Легче всего найти товар, если вы работаете по первой группе. Можно сбывать вещи, за какие вы ничего не платите. Сделайте генеральную уборку, разберите антресоли, шифоньеры и стеллажи. Не исключено, что там вы найдете то, что вы сможете продать. В общем, посмотрите свежим взглядом на старые вещи.

Дальше применяйте способ «гаражная ярмарка наоборот». Для этого необходимо подать рекламу в местное печатное издание приблизительно подобного содержания «Приму на комиссию все…». Вы сможете выставлять десяток или больше лотов единовременно. Еще одно превосходство работы с помощью рекламы заключается в том, что вы получаете ценный навык. Со временем у вас возникнет «аукционное чутье», и вы сумеете предварительно предсказать, какие вещи можно сбыть с крупной выгодой, а на какие лучше не расходовать время и финансы.

Расценочная тактика – это та цена, по какой вы ставите продукт на торги, а еще применение добавочных опций при установке исходной цены.

Навык многих западных продавцов выявил, что дороже всего продаются вещи с самой низкой исходной ценой. Если продукт попал к вам бесплатно, смело выставляйте его по цене 1 у. е. Низкая стартовая цена просто «волшебно» действует на клиентов.

Следующий совет. Ежели вы платили за продукт, ставьте на него цену, такую же как покупочная, если на этот продукт нет потребности, не сбывайте его совсем.

И не применяйте бронирование цены. Клиент лучше поищет лот без всякой начальной цены продажи, нежели будет расходовать время на «драку» за лот с непонятной для него перспективой.

Для того, чтобы выставить товар на Интернет-аукцион, нужно сначала зарегистрироваться на сайте. Рассмотрим этот процесс на примере сайта www.molotok.ru

Чтобы продавать и покупать на Molotok, необходимо пройти регистрацию. Регистрация на Molotok.ru – простая, быстрая и бесплатная.

Чтобы зарегистрироваться, кликните по ссылке «Зарегистрироваться», которая располагается в верху на главной станице.
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Заполните форму: введите адрес электронной почты, укажите дату вашего рождения и создайте пароль.
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Проверьте почту: вам придет письмо для подтверждения регистрации. Пройдите по ссылке из полученного письма, чтобы активировать свою учетную запись.

После прохождения процедуры регистрации Вашей учетной записи будет присвоен уникальный идентификационный номер. Пароль вместе с данным номером используется для входа на Molotok и служит для защиты ваших личных данных.

Идентификационный номер Вы можете изменить на личный псевдоним. Для создания Псевдонима, пожалуйста, пройдите в раздел Мой Молоток > Мои данные > Мои Реквизиты > Псевдоним.
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Псевдоним после его создания изменить невозможно. После регистрации вы сможете:

• продавать и покупать на Molotok, общаться в форумах;

• управлять своими данными в разделе «Мой Молоток»: здесь будет собрана информация о ваших покупках и продажах, здесь вы сможете изменить личные данные и разные настройки.

Для получения доступа ко всем возможностям Molotok без ограничений рекомендуем вам также пройти верификацию.

 

Как выставить лот?

Чтобы выставить лот на продажу, кликните по ссылке «Продать» в главном меню любой страницы. На открывшейся странице необходимо выбрать название лота, категорию и добавить фото. Укажите обязательные параметры – «Состояние» и «Наличие». Выберите способ продажи «Купить сейчас» или «Аукцион», установите цену и продолжительность торгов. Сделайте описание лота.
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Найти свои действующие аукционы вы можете на странице: Мой молоток > Мои продажи > Действующие.

Обо всех ставках система уведомит вас по электронной почте. Кроме того, проверить ставки, узнать текущую цену и посмотреть, кто является лидером торгов, вы всегда можете на самой странице лота. Победителем торгов станет участник, чья ставка будет наивысшей на момент окончания торгов. Уведомление об успешном завершении аукциона с контактными данными победителя будет направлено вам по e-mail.

После получения контактных данных вся ответственность за завершение сделки ложится на продавца и покупателя. Вам необходимо связаться с покупателем в течение трех рабочих дней и решить вопросы оплаты и доставки лота. Список наиболее распространенных способов доставки вы можете найти на «Университете продаж».

А теперь рассмотрим несколько общих вопросов. После того, как вы решили какой товар будете продавать, сориентировались с исходной ценой, осталось оформить лот.

Для сочинения заголовка лота отведены всего 45 знаков. Необходимо обучиться применять их с наибольшей результативностью. Некоторые люди отыскивают ваш лот через форму поиска, по главным словам. Это означает, что очень важно написать в заголовке необходимые главные слова и написать их грамотно, без ошибок.

Какие главные слова сопряжены с тем или иным объектом можно узнать через ту же форму поиска. Поработайте на ней с различными главными словами, касающимися вашего товара, узнайте, которые из них применяются чаще всего.

Если в названии не будет необходимых главных слов, множество клиентов просто не увидят ваш лот. При оформлении лота нужно добавлять одну или несколько фотокарточек отпускаемого продукта. Чтобы бесплатно поместить фото в описании лота (на некоторых сайтах – это платная опция), графические файлы необходимо поместить на каком-нибудь сервере, а в описании лота сделать ссылки на эти файлы. Тогда изображения станут загружаться с данного сервера.

Фотокарточек нужно такое количество, чтобы складывалось полное представление о товаре. Если на вещи есть недостатки, запечатлеть их необходимо крупным планом. Добросовестность – ваш сотрудник в получении прибыли!

 

Доставка товара

Помните, что если изделие повредится при пересылке, ожидайте негативного отклика. Есть два правила при отправке товаров по почте, которыми хорошо бы пользоваться, отправляя что-либо из Российской Федерации, особенно начинающим торговцам:

1. При описании лота лучше всегда указывать установленную плату за пересылку, а не избирать вариант, при каком эта плата зачисляется позже финиша торгов, в зависимости от места проживания клиента.

2. Посылайте бандероль авиапочтой, а не наземной. Стоит это в 2 раза дороже, но для посылок до 5 кг – вполне терпимо. Время доставки в Америку – 10–14 дней.

Почта Российской Федерации – неторговая конструкция с советским складом ума, хотя и предоставляет коммерческие услуги. В результате пересылка посылки иногда обращается в крайне сложный процесс.

Самыми знаменитыми Интернет-аукционом, как мы уже говорили, в мире считается eBay, учрежденный в 1995 году и поддерживающий оборот во много миллионов сделок в сутки. В России огромной известностью пользуются торги Molotok.ru, на Украине – Aukro.ua.

 

Аукцион www.ebay.com

Очень популярен в мире интернет-аукционе eBay. Вот его краткая характеристика: eBay – это сотни миллионов оформленных пользователей, большое число единовременно выставленных на торги лотов в больше чем в трех тысячах категорий, примерно 30 отделений по всему миру. Ежемесячно на eBay просматриваются 1.5 биллиона страниц!

eBay – это оборот в миллиарды долларов. О репутации предоставленного интернет-аукциона гласит и тот факт, что даже аккаунты продавцов с eBay выставляются на аукцион! Тут можно приобрести и реализовать все, что не запрещается законом, – от наклеек на клавиатуру, до яхт! В общем, настоящего соперничества этому великану на сегодня устроить никто не в силах.

Распространение российских клиентов и продавцов на этих торгах дошли до небывалых масштабов. Торги eBay – это большой интернет-рынок, на котором продается и покупается все – от бывшей в употреблении цифровой техники до монет и сувениров. Там вертятся большие деньги.

Аукцион eBay – это лакомый кусок для любого манимейкера. И ведь заработок на eBay в принципе не сложен. Главное – понять основные моменты работы и совершить первую продажу, чтобы затем на практике пройти весь процесс отправки покупателю товара и получения денег.

Ежели у вас есть увлекательные вещи, которые могут иметь спрос заграницей, то можно сбывать их прямо через торги. Предположим, редкие монеты, матрешки и подобные сувениры, антиквариат. На этом можно хорошо заработать. Попробуйте!

http://www.ebay.com/

 

Аукцион molotok

Молоток. ru – самый популярный Интернет – аукцион в России.

Публичные торги Молоток. ру – это коммерческая площадка, где все продается и покупается. Торговцы выставляют на реализацию собственные товары, а клиенты подают заказы на приобретение этих продуктов. Правило торгов разрешает торговцам и клиентам заключать особенно выигрышные сделки.

На Молоток. Ру тысячи пользователей сбывают новые и б/у вещи. Ежедневно тут можно обнаружить огромное число самых многообразных продуктов, которые удовлетворят вкусы самого придирчивого клиента. Делать закупки на Молоток. Ру – легко и неопасно. Вам даже не нужно выходить из дома! Товар, приобретенный на Молоток. Ру, может быть транспортирован почтой или курьером прямо к порогу вашего дома.

http://molotok.ru/

 

Аукцион aukro

Aukro.ua – это Интернет-торги европейского уровня. Тут высокий уровень обслуживания, постоянная помощь, можно за небольшую цену купить, все что душе угодно. Если есть что продать – можно выигрышно продать, так как на аукционе всегда много клиентов.

http://aukro.ua/








2. Заработок для тех, кто любит мастерить: продаем поделки в интернете



Множество мастеров и народных умельцев так и продолжают творить в подарок или на полку, не зная как продавать свою ручную, зачастую очень высокого качества, поделку. А, между тем, существует много интернет площадок, которые могут разрешить проблему клиентуры и реализацию готовых произведений. Среди них знамениты, такие как Ярмарка мастеров либо Etsy.
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Основная площадка – это Ярмарка мастеров (livemaster. ru), большой ресурс, который по состоянию на февраль 2013 года посещают больше 3 млн. людей в месяц. Ярмарка мастеров – это, по сути, и общество мастеров ручной работы, и коммерческая платформа, и, едва ли, не социальная сеть. Открытие частного магазина и размещение 3 главных поделок происходит бесплатно.

Совместно с открытием магазина специалисту присваивается клубная карта, 1-ая – это Beginner (безмездное размещение 3 поделок), дальше идет ряд карт с постепенным возрастанием тарифа до самой дорогой Mega+ (1700 рублей на февраль 2013 дает преимущество размещения пятисот поделок). На Ярмарке мастеров вы можете пообщаться с прочими мастерами и разрекламировать собственные поделки. На основную страницу выведена рубрика «Избранные работы», поступление в которую подчиняется тому, сколько раз посетители добавили работу в свое избранное.

Как это ни парадоксально звучит, но главным минусом Ярмарки мастеров считается, безусловно, ее масштаб. Даже очень гениальные работы легко теряются в безграничной потоке авторского хенд-мейда.

http://www.livemaster.ru/

 

SELIO

Платформа Selio (selio.ru) – относительно юный ресурс, зарекомендовавший себя как индивидуальный магазинчик-витрина hand-made. Регистрация примитивна, после нее разрешено сразу же выставлять продукт на продажу. Обслуживание Selio – абсолютно бесплатное.

http://selio.ru/
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In-dee

Проект In-dee очень напоминает европейские площадки для покупки-продажи творений ручной работы, очень актуально постановлен вопрос менеджмента. Тут не профили и магазинчики, а шоу-румы. Изображением вашего шоу-рума можно поделиться в социальных сетях, Вконтакте, Facebook, Pinterest. Проект заключает добавление Вконтакте, что разрешает приплюсовать в вашу группу в этой социальной сети шоу-рум In-dee.

http://in-dee.ru/
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Rrukodelnoe

Hand-made сообщество rukodelnoe.ru очень трепетно относится к авторским правам. Сообщество выписывает свидетельство на каждую публикацию вашего творения, единовременно советуя все поделки размещать сперва на веб-сайте сообщества. Основной аккаунт мастера в сообществе – бесплатный, все дальнейшие – коммерческие (от 50 до 500 руб). На портале можно заказать рекламу своих творений, оплатив услуги бонусами Рукодельного сообщества либо настоящими деньгами.

http://rukodelnoe.ru/
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Lovemade

Платформа для покупки и торговли произведений hand-made, можно причислить к работающим за процент. По законам проекта, 10 % от стоимости реализованной поделки мастер вынужден переводить на развитие ярмарки.

http://www.lovemade.ru/
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Cudesa (cudesa.net) – отличная украинская интернет платформа для реализации hand-made творений. Создание магазина на Cudesa – абсолютно бесплатно, проект живет с мая 2012 года, и, судя по темпам развития, имеет большое и светлое будущее.

http://cudesa.net/
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Karaliki (karaliki.ru) выделяется из всех Интернет-площадок для торговли hand-made собственным идеально выдержанным жанром. Стать умельцем, сбывающим на Karaliki – это уже победа и уважение. Для регистрации на веб-сайте нужно получить приглашение от администрации. Запрос на приглашение обязан заключать ссылки на поделки. Магазин позиционирует себя, как проект для самой лучшей ручной поделки. Важно все: неповторимость выполнения, нетрадиционность идеи, качество фото и умение подать работу. Есть у Интернет-сайта и блог, содержащий множество полезной и интересной информации о том, как правильно снимать поделки.

http://karaliki.ru/
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Магазин Uniqhand (uniqhand.ru) – хороший магазин качественных авторских поделок с вдохновляющими ценами. Магазин берет комиссию 10 % с каждой реализации, каждое размещение продукта тоже коммерческое.

http://uniqhand.ru/
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HandHand (handhand.ru) – полностью бесплатная площадка для размещения поделок. Число размещений и фото к ним – не ограничено, комиссий нет, дозволено подгружать к товарам и видеоматериал. Магазин непрерывно проводит маркетинговые кампании для привлечения на ресурс новых гостей, которые имеют все шансы стать вашими заказчиками.

http://handclub.ru/
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Магазин оригинальных hand-made презентов handmade-online.ru – он-лайн платформа для торговли авторскими

ручными работами. Все продажи проводятся через магазин, который выдает гарантийное обеспечение и кассовый чек. С творцами подписывается соглашение, после чего можно бесплатно поместить свои поделки и описание к ним, а еще принять участие в партнерской программе, давать скидки друзьям и получать вознаграждение за их покупки. Творения нужно доставлять в магазин сразу же или после их приобретения.

http://handmade-online.ru/
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Магазин Сообщество мастеров (hm-master.ru) абсолютно бесплатен для мастеров. Размещать можно безграничное число поделок, комиссии нет. Нет критериев отбора, таким образом, на веб-сайте представлены и новички и специалисты.

http://www.hm-master.ru/
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Народные художественные промыслы и ремесла (masters-gid.ru) – проект для абсолютно любых видов творений, изготовленных вручную. Оформление, размещение работ и фото бесплатны. Существует ограничение на число работ – до 100.

http://masters-gid.ru/
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Мега град (mega-grad.ru) – хороший портал для торговли произведениями ручной работы. Очень понятный и простой интерфейс, четкие правила. Проект бесплатен для мастеров. Исходное число размещаемых работ 20, о большем количестве нужно спрашивать у менеджеров.

http://www.mega-grad.ru/
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3. Заработок для фотографов: заработать на фото – сайты фотобанков



В первую очередь вам потребуется фотоаппарат. Фотоаппарат должен быть отличным, то есть разрешающим создавать качественные снимки с большим разрешением, желательно, чтобы минимальный предел был от 6 мегапикселей. Это цифровой фотоаппарат или зеркальный. Определенный предел поставлен для того, чтобы сделанный снимок можно было применять как на интернет-страницах, так и для печатных изданий вне сети. Дело в том, что чем больше мегапикселей имеет изображение, тем больший формат доступен для печати фотографии на бумажном или другом носителе. Фотоаппараты с меньшим числом мегапикселей разрешают совершать отпечатки максимум на формат А4.

Второй нужный инструмент – компьютер с определенным комплектом программ и возможностей. В частности, фоторедактор самый распространенный – это Photoshop, но нет ограничений.

Третий пункт касается требований к самому фотографу. К участию в системах продажи фотографий допускаются лица старше 18 лет, исключительно в иностранных фотобанках. При регистрации в фотобанке нужно будет вводить паспортные данные (скан документа), в иностранных фотобанках нужен паспорт международного образца либо водительское удостоверение, так как на нем данные обладателя воспроизведены еще и на иностранном языке.

Чем лучше качество вашего фото – тем больше мест использования для нее найдется. Снимки покупаются для того, чтобы иллюстрировать сайты, делать оформление разной печатной продукции (календари, тетради, блокноты, фотообои и многое другое), печать маркетинговых баннеров. Следственно качество должно удовлетворять всякие потребности клиента и применять изображение, как в небольшом, так и в огромном масштабе. Целесообразно загружать сделанные вами фото следует в полном объеме: не уменьшая и не обрезая. Именно поэтому лучше иметь неограниченный интернет трафик и желательно высокую скорость соединения.

Выбранные снимки лучше отретушировать в Adobe Photoshop и удалить излишние шумы, настроить четкость, тона. Фотографии, на которых находятся двойные силуэты, «засвеченные» элементы, неправильные цвета (эффект красных глаз или придание «сочности») фотобанками отклоняются и не допускаются к продаже.

Снимок должен быть не просто качественным, но и интересным. Для этого необходимо подойти к фотографированию творчески. Верное составление композиции, важно для обеспечения конкурентоспособности вашей фотографии. Принцип золотого сечения показывает снимок гармоничным и приятным для восприятия человеком. Для людей с творческой фантазией можно начинать от противоположного, а именно – приобрести увлекательный снимок в фотобанке, доделать в редакторе, или дополнить векторным изображением и поставить на перепродажу от собственного имени. Так вы оплатите изображение и будете его законным правообладателем, и т. о. не нарушите авторских прав.

Фактически все фотобанки разрешают участникам загружать фото для торговли, только после прохождения экзамена. Состоит он в разрешении на изучение ваших работ. Их число может колебаться от 3 до 10 снимков. В одних фотобанках есть добавочно проверка с вопросами, они, как правило, касаются работы в фотобанке, дать ответ на них вы сумеете, выучив рекомендованные банком материалы. Случается так, что с первого раза экзамен сдать не получается, но у всякого есть возможность пересдать его безграничное число раз.

Если вы прошли тестирование можно начать работать с фотобанком, но все снимки, которые вы пожелаете поставить на реализацию, обязаны отвечать требованиям качества. Тема фото может быть любой, при условии, что она актуальна для клиентов. Для того, чтобы изображение одобрили для продажи оно обязано соответствовать двум главным аспектам:

• техническое качество и художественная содержательность;

• интерес для покупателей и продаваемость фото.

К торговле одобряются фото в формате. jpg, растровые рисунки принимаются в формате. eps. Добавочно к рисунку нужно приложить его копию в формате. jpg и по желанию всякие дополнительные форматы, но архивированные. В иных фотобанках изображения принимаются в формате tiff.

При подготовке снимков нужно соблюдать нормы законодательства, согласно которым в торгах не могут быть выставлены фото, не соблюдающие чьи-либо права. К этой категории можно также отнести фото с изображением объектов государственной значимости, символики или какой-либо рекламы. Многие фирмы категорически против применения их продукта для торговых фотоснимков (например, Кока-Колла, куклы Барби, статуэтки премий, такие как Оскар и т. п.). К фотокарточкам с использованием моделей нужно будет добавить их согласие (расписку) на применение снимков в торговых целях. Такая расписка необходима от модели любого возраста, независимо от того, совершеннолетний гражданин или нет (пример расписки, можно найти на сайте фотобанка). Многие шедевры архитектуры, представляющие достоинство для страны, также не допускаются к продаже.

Ради обеспечения своего заработка лучше работать с несколькими разными фотобанками, так как одну и ту же фотокарточку разрешено выставлять на торговлю в различных системах. Правда есть и такие, кто советует выставлять фотография только у них и за эксклюзивные права на торговлю вашим изображением увеличивают цену или начисляют дополнительные бонусы. Подходящим будет сотрудничество с 3–6 фотобанками, так как при их большем числе у вас не будет времени загружать туда снимки.

Прежде, чем делать уйму фотографий для торговли, найдите в избранных вами банках актуальные темы. Чаще всего, это спорт, здоровье, человек, отдельные объекты. А вот фото домашних животных, цветов и т. п. – малоинтересны. Во всяком фотобанке есть рейтинг актуальных тем, поэтому при подборе темы для своих работ ориентируйтесь именно на него. Например, всегда имеют спрос фотографии достопримечательностей или увлекательные кадры с детками. Таким образом, можно, отправляясь в отпуск, сделать массу увлекательных фотографий.

Фото должны быть не просто хорошими, качественными и интересными. Они должны быть «доступны» для клиентов. Следует установить для своих работ «правильные» теги. Под словом «правильные» предполагаются слова, наиболее верно отражающие суть и содержание фотографии. Теги задаются на веб-сайтах при загрузке фото, а еще в параметрах фото при его обработке в фоторедакторе. Все теги сочиняются на английском языке; и чем больше вы их установите – тем лучше. Самый минимум – 7 тегов. Теги должны отражать содержание фото: фон (например, белый, черный, пейзаж), изображение (трава, предметы на изображении: стакан, вода), время года, место съемки (улица, помещение, художественное фото), можно описать материал, из которого выполнены предметы (например, если это ткань, то ее вид: бархат, шелк, атласная лента, бахрома). Если изображен процесс или действие – опишите его (например, резать, вязать, шить). Подобранные слова можно перевести через программу-переводчик или в режиме он-лайн, например, через словари Яндекса.

Все фото продаются фотобанками по контракту с творцом, в основании которого лежит право на торговлю. В первую очередь разрешение заключает временные границы: время использования изображения может быть лимитировано по времени или быть бесконечным. Дальше оговаривается тип использования: в торговых целях, для дизайна статьи, личное. Изображения для редакционного использования (оформление статей, новостей, книг, журналов) не нуждаются в согласии от моделей или хозяев.

Выставляя фотоснимок на продажу, творец обязан установить по какой лицензии оно будет продаваться – будет ли множественное применение фото в различных проектах, или однократное использование и только в одной работе. Характер лицензии следует назначать, отталкиваясь от уникальности содержимого фото. Повторяющиеся продажи предполагают более низкую цену за снимок, единовременные – более дорогостоящую. Но при этом не стоит выставлять по завышенной цене обычные фотографии, какие не несут в себе редкой информации, лучше поставить дешевле и получать гонорар за счет большего числа продаж.

Цена фотографий в разных фотобанках отличается. Цена назначается по качеству фото и известности темы. Но притом, что фото может продаваться безграничное число раз. Фотобанки принимают также к продаже видеоролики. Если у вас есть видеокамера и интересные качественные ролики, то вы вполне можете зарабатывать и на этом.

Получение вознаграждения. Способы получения денег из фотобанков – различны. Для отечественных – это всем известные Webmoney, Яндекс. деньги, MoneyMail и другие. Для зарубежных – PayPal, Moneybookers, Mastercard или чеки. Вывод денег из зарубежных фотобанков довольно затруднен тем, что, во-первых, нужен паспорт международного образца и, во-вторых, не все системы позволяют зарегистрироваться жителям России.

Вот несколько самых часто упоминаемых фотобанков. Фотобанк Shutterstock.com – считается «гигантом» за хорошие выплаты, но в него сложно вступить. Критерии отбора фото – очень жесткие. Для начала работы нужно отправить 10 фотографий, одобрено из них должно быть не менее 7. При регистрации потребуется загрузить скан загранпаспорта (страница с ФИО), которая будет проверяться в течение двух дней, и только потом вы сможете войти в систему для экзамена.

Сами снимки должны быть размером не менее 4 Мб для новеньких, а для уже проверенных авторов 2,5 Мб. Качество должно быть на 5+, форматы – jpg, eps. Число фото к продаже не ограничивается. Цена на начальном этапе будет 25 центов за скачивание, при достижении планки вашего заработка в 500 долларов, она будет увеличена до 30 центов. Вывод денег осуществляется через Paypal или Moneybookers (минимальная сумма для снятия – 75 долларов) или чеком на почту (но тогда минимум 300 долларов). Первая выплата задерживается на 2–3 месяца, до подтверждения уникальности предоставленных к продаже изображений.

http://www.shutterstock.com/
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Фотобанк Istockphoto.com – менее прибыльный, но зато есть возможность перевестись в русский интерфейс. Регистрация начинается с тестирования, которое построено на правилах пользования сайтом. Вы читаете правила, а потом отвечаете на контрольные вопросы. При успешном прохождении тестирования вы завершите регистрацию, загрузив скан своих документов и три фотографии для демонстрации своих способностей. Если их одобрят, вас допустят к работе. Это происходит в течение 3 дней.

Фотографии принимаются в довольно мелком формате, всего 1200х1600 пикселей, формат —.jpg. В начале работы новым фотографам можно загружать не больше 100 изображений в сутки. Стоимость покупки фотографий в этой системе 1-40 долларов. Ваш гонорар составит 20 % от стоимости скачивания, а в случае предоставления банку эксклюзивных прав на продажу фото – 40 %. Вывод денег происходит через системы Paypal, Moneybookers, Payoneer или чеком при достижении заработка в размере 100 долларов.

http://www.istockphoto.com/
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Фотобанк Dreamstime.com – тоже известный, но не такой прибыльный как предыдущие. Регистрация и участие не требует от вас предоставления документов и прохождения тестов качества. Принимаются фото от 3 мегапикселей, в сутки можно загрузить не более 100 штук. К продаже фото допускаются после проверки модератором. Оплата – 50 % от продаж. Вывод денег – через системы Paypal и Moneybookers или опять же чеком на почту при достижении лимита в 100 долларов.

http://www.dreamstime.com/
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4. Заработок для художникови дизайнеров: продаем логотип



Создание корпоративного стиля важно для любой компании. Многие обращают на себя внимание креативными решениями фирменного дизайна в рекламных целях, например, незаурядно оформляя сувенирную продукцию, автотранспорт, наружную рекламу. Чтобы фирменная индивидуальность компании создавала нужный эффект, она, требует обязательств двух сторон: профессиональная разработка корпоративного стиля студией и корректное его использование – безоговорочное следование единым правилам компанией-заказчиком. Множество компаний уже пришли к пониманию этого.

Многие дизайнеры зарабатывают на создании корпоративных стилей и логотипах. Важно лишь найти заказчиков и осуществить выигрышную сделку. Чтобы найти заказчиков, дизайнеры публикуют свои объявления на разных сайтах или принимают участие в конкурсах по созданию логотипов, а другие – применяют более действующий метод и размещают свои работы на особых сервисах, таких как Galior-Market.Ru.

http://galior-market.ru/

 

Здесь действуют специальные правила для заключения успешной сделки.

1. Изображение на скриншоте должно четко и ясно просматриваться с экрана компьютера.

2. Применяйте минимальную степень сжатия, но подлинный скриншот не должен много весить.

3. Чтобы скриншот был удобен для просмотра, он не должен превышать размер 1280 px.

4. Водяные знаки неблагополучно сказываются на вашей цели продать макет и могут помешать клиентам тщательно разглядеть ваш скриншот.

5. Обыграйте его в разных вариациях – в цвете, черным по белому, белым по черному и т. д.
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Вы обязаны показать в вашем объявлении максимальное число его элементов: логотип, фирменный бланк, конверт, визитка, календарь и т. д. Чтобы изобразить на скриншоте другие детали, Вам необходимо соблюдать основные правила, перечисленные выше. Если у Вас есть в ассортименте образцы конвертов, визиток и подходящий лозунг – непременно отобразите его. Это может подкупить потенциального клиента.

Чтобы удачно продать шаблон, объявление, составленное Вами, должно быть продающим. Для этого нужно приложить немного стараний и подключить фантазию. Чтобы вам было легче, вот несколько секретов правильного составления объявлений.

1) Заголовок вашего объявления должен быть короткий и всецело отражать суть продаваемого товара.

2) Применение ключевых слов будет благоприятствовать тому, что страница вашего объявления будет доступна в поиске на более высоких позициях, когда потенциальный клиент будет «искать ваш шаблон». Вы можете применять их в описании продукта.

3) Необходимо полностью описать свою работу. Например, если Вы решили продать логотип, расскажите, что обозначают определенные цвета или знаки. Если Вы продаете дизайн сайта, опишите, в чем его преимущества, почему он будет привлекать посетителей или покупателей, почему для данной сферы Вы выбрали именной этот стиль или цвет и т. д.

В России продать логотипы также можно на сайтах Фриланс, www.fl.ru и www.24freelance.net и других биржах фриланса.
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5. Заработок для художникови дизайнеров: создаем сайты на продажу



В этой главе мы не будем говорить о том, как сделать Интернет-сайт – мы поговорим о том, где можно его продать! Мест, где можно продать современный Интернет-сайт, – довольно много. Вот, например, наиболее лучшие из них: telderi.ru – молодая, но стремительно набравшая обороты биржа по купле-продаже Интернет-проектов. Его сделали те же авторы, которые осуществили такие проекты, как GoGetLinks.net, GetGoodLinks.ru и Miralinks.ru. Здесь больше шансов найти серьезного клиента на солидный проект.

http://www.telderi.ru/ru

 

[image: ]
 

pr-cy.ru/sale – этот сервис давным-давно знаменит. Тут можно успешно продать слабый сайт, так как тут множество желающих приобрести дешевый проект, а вот дорогостоящие и многообещающие проекты редко когда оцениваются по достоинству.

http://pr-cy.ru/sale/
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Форумы, где можно выгодно продать сайт: forum.searchengines.ru – один из самых старейших.

На нем можно найти клиента на дорогой проект. Однако предлагать необходимо чрез личные сообщения и через контактные номера, так как от сделанного объекта смысла будет не очень много (может быстро потеряться среди остальных).

http://forum.searchengines.ru/maultalk.com – также достаточно знаменитый форум для вебмастеров. Тут можно удачнее продать дешевый, совершенствующийся сайт, так как главная аудитория представлена людьми с не очень большим (относительно) заработком.

http://www.maultalk.com/

 

Кроме того, можно поискать клиентов среди блогеров.

 

Как правильно продавать сайты:

1. Создайте тему на любом форуме и попросите дать оценку и назвать приблизительную цену вашего сайта. От нее и отталкивайтесь при формировании цены.

2. Если Вам лень разыскивать клиента самостоятельно, но вы хотите все же продать сайт как можно дороже, тогда организуйте торги, таким образом, вы продадите свой проект оптимальным для Вас методом (за выгодную цену).

3. Если Вы продаете сайт в зоне «.RU», не ленитесь сделать полную перерегистрацию. Она займет у Вас около месяца, зато жаждущих приобрести Ваше «детище» будет значительно больше.

4. Исправьте все недостатки на сайте, подкорректируйте дизайн, а лучше – поменяете его на новый и уникальный. Тогда стоимость подскочит еще выше.

5. Если Вы пользуетесь бесплатным хостингом, то перенесите проект на оплачиваемый хостинг. Важность проекта опять же возрастет.

6. Даже никчемный сайт умейте позиционировать красиво, но цену при этом не завышайте – имейте совесть.

7. Будьте в меру открыты относительно причины продажи. Но помните, что не всегда стоит раскрывать правдивые цели продажи сайта. На этот случай создайте хорошую легенду.

8. С незнакомыми людьми работайте исключительно чрез гаранта.

9. Не ленитесь разыскивать клиентов самостоятельно (через личные сообщения на форуме, через приятелей, блогеров и т. п.), в таких случаях можно хорошо выиграть в цене, ведь вы не станете выплачивать процент системе, и цену не скинут прочие участники, обнаружив недочеты в вашем проекте.

10. Перед продажей составьте ряд преимуществ интернет-сайта и запишите их в документе – это будет доводом, чтобы поднять цену или, по крайней мере, не уменьшать ее.

11. Если у Вас действительно нет времени, и Вы хотите как можно быстрее продать сайт, то можно устроить аукцион на одном из знаменитых форумов.

Цена интернет-сайта прямо зависит от клиента (от того, насколько он осведомлен о ценообразовании Интернет-проектов). Круг цен довольно просторен от 1 000 до 1 000 000 (и более) российских рублей. Помните, что больше всего ценятся те сайты, которые зарабатывают законно (и с точки зрения поисковых систем, и с точки зрения законов государства).








6. Заработок для художников и дизайнеров: создаем дизайн сайтов и полиграфии на продажу



Полиграфия считается одним из особенно широко известных направлений дизайна. Однако услуги фрилансеров в этой области меньше популярны. Дизайнер-полиграфист обязан не только уметь толково подать материал, но и правильно подготовить его к печати. В этой области большим плюсом станет знание основ допечатной подготовки.

Заказов на разработку полиграфии в сети достаточно, главное – суметь убедить клиента, что именно вы исполните работу наиболее быстро и качественно. Для этого следует сделать портфолио. Неважно, что первые работы будут выполнены для несуществующих компаний, а информационное наполнение будет взято из энциклопедии, ведь основная цель подобных эскизов – показать клиенту ваши возможности. Оценив способность и техническое качество исполнения работ, заказчик сумеет совершить решительный выбор.

Чтобы выставленные в портфолио работы не огорчили клиента, следует учитывать несколько простых правил:

1. Простота текста. Каким бы трудным ни был дизайн, текст должен быть простым и понятным. Даже очень красивое издание с плохо выбранным шрифтом, скорее всего, не будет одобрено клиентом. Исключением являются лишь каталоги, где 95 % составляют картинки. Но и для них читаемость текста находится не на крайнем месте.

2. Добротный макет. Выполняйте эскиз качественно, уделяйте должное внимание деталям.

3. Единый стиль. Все страницы вашей работы обязаны быть выдержаны в единой манере. Если вы желаете показать владение несколькими стилями, лучше выполнить несколько различных макетов.

Что касается технических подробностей, то основная специфика печатных работ – применение предельного разрешения. Если для веб-графики довольно 72 dpi (точек на дюйм), то для полиграфии нужно не менее 300 dpi.

Найти заказы на полиграфию можно на сайтах фриланса (их мы уже упоминали): Фриланс, www.fl.ru и www.24freelance.net и других биржах фриланса.








7. Заработок для писателейи журналистов: зарабатываем на статьях, или Азы копирайтинга



Первоначально копирайтингом считались услуги эксперта, сочиняющего маркетинговые и презентационные тексты, провоцирующие купить товар либо услугу. Но сейчас данный термин поменял смысл на более широкий. Копирайтер – это тот, кто пишет статьи и тексты на заказ.

Кому и зачем нужен копирайтинг? Представьте себе, что Вам нужен сайт. И Вы имеете приблизительное представление о том, какие разделы Ваш сайт должен содержать, и из какой информации должен состоять каждый из

них. Однако самостоятельно написать эти тексты Вы не можете, так как у Вас попросту нет на это времени в силу других, требующих Вашего внимания дел. Или же печатаете Вы недостаточно быстро. Или при четком понимании, из чего должен состоять раздел, Вы совершенно не владеете талантом литератора и не можете изложить всю информацию красиво. А может быть, перед Вами стоит совершенно другая задача – провести внутреннюю оптимизацию своего сайта и сделать размещенный на нем текст высоко ранжированным поисковиками.

Здесь-то у клиента и возникает мысль воспользоваться услугой копирайтинга. Это позволит клиенту получить высококачественный результат и сэкономить свое время.

Литературные произведения подразделяются на некоторые жанры. Точно так же и статьи для сайта подразделяются на некоторые направления, которые определяет цель написания статьи. От нее зависит форма материала, манера его изложения, его вид и так далее. К примеру, материалы могут носить рекламный характер, аналитический, технический, информационный, SEO и тому подобное. Здесь нужно хорошо понимать, какова цель каждого конкретного раздела Вашего сайта. У каждого раздела сайта есть своя четко выраженная цель. Достигается эта цель путем отображения на сайте полноценного информационного содержания. И еще один важный для Интернет-текстов момент – уникальность материала. Проверять уникальность нужно даже если вы убеждены, что статья неповторима. Существуют программы и сервисы, разрешающие исполнять это.

Наиболее знаменитые интернет-сервисы – все бесплатные. Здесь же можно выставить тексты на продажу:

Текст. ру – интернет-услуга, для обследования текста. Вставьте текст в окошко и дождитесь итога.

http://text.ru/text_check
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Content-Watch – подобный интернет сервис, где можно необходимо добавлять свой текст.

http://www.content-watch.ru/
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Миратулз – сервис от знаменитой биржи статей Миралинкс.

http://www.miratools.ru/Promo.aspx
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Наиболее знаменитые программы – все бесплатные, закачиваются на компьютер:

Etxt Антиплагиат – основная программа. Выполняет подробную проверку, считается лучшей в своем роде. Но за качество необходимо платить – при проверке расходуется большой объем трафика.

Адвего Плагиатус – более экономная разновидность в плане интернет-трафика. Но проверка – не такая строгая.

Помимо сочинения заметок на заказ, вы также в силах добавлять заметки в «свободную продажу». Существуют разные магазины статей, на каких вы сумеете поместить свой текст, прибавив к нему описание и озаглавив его. Клиенту при этом будет представлен кусок данного текста, и по нему он уже обязан будет сделать свой выбор, стоит приобретать заметку или нет.

Магазины заметок в этом случае считаются посредниками, за это они берут долю вашей выручки. Традиционно процент низок – 5-10 %. Продажа заметок будет результативной, если прибавлять к заметкам увлекательные, цепляющие заглавия, писать доскональные изложения, в каких указывать все аспекты текста.

Если вы желаете зарабатывать, занимаясь копирайтингом и рерайтингом, то вам нужно научиться набирать текст вслепую, это сбережет ваше время при написании заметок. Не брезгуйте этим советом!

Etxt – наиболее знаменитая биржа. Превосходств у биржи множество, но одно из наиболее крупных – самая меньшая комиссия системы – всего 5 % с участника. Вы сможете тут получать заказы на копирайтинг и рерайтинг, а еще сбывать заметки (потребность в магазине контента – одна из наиболее больших). Еще между превосходствами необходимо отметить добрую администрацию, какая всегда объективно решает дискуссии между исполнителями и клиентами. В общем, новеньким лучше начать с этой биржи контента.

http://www.etxt.ru/
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Advego – эта биржа самая старая. Возникла она раньше всех. Тут находится уйма клиентов, следовательно работы достаточно всем. В качестве недостатков следует подметить малую плату за работы, но у начинающих есть вероятность набить руку, исполняя дешевые заявки. Есть и магазин заметок, потребность в каковом также велика, продавать статьи здесь выигрышно. Комиссия системы – 10 %.

http://advego.ru/
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Textsale – считается супермаркетом неповторимых статей. В независимой торговле тут больше 200 тысяч текстов! К сожалению, доступ здесь ограничен – необходимо обрести репутацию (звездочку) или заплатить 10 долларов (так вы приобретете доступ на месяц). Плата за работы – одна из наиболее больших, но заказов мало, все-таки это больше магазин статей, ежели биржа. Комиссия – 10 % с участника.

http://www.textsale.ru/
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ContentMonster – очень юная, но уже достаточно знаменитая биржа. Оказаться здесь довольно сложно (3 претендента из 4 отсеиваются), доступ разрешается при удачной сдаче теста по русскому языку и отличном исполнении небольшого поручения. Заявок тут мало, но их цена выше, чем на Etxt. Комиссия биржи – 10 %.

http://contentmonster.ru/
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8. Заработок для психологов и коучей: организуем семинары в сети



Посещать и проводить Интернет-семинары (webinar/вебинары) дозволено в любое комфортное время, без отрыва от главного места работы. Эта технология удобна, как для слушателей, так и для высококлассных и начинающих тренеров.

У преподавателя обязан быть компьютер, микрофон и, желательно, камера, чтобы его наблюдали участники. Слушателям вебинара достаточно обыкновенного ПК со звуком. Вопросы, появляющиеся по ходу проведения вебинара, участники вводят на клавиатуре, в особом окне «чат» или, если у них имеется микрофон, а техническая платформа для проведения вебинаров разрешает давать преимущество голоса участникам, – задают вопрос.

Регистрация на вебинар происходит чрез онлайн форму подписки, в какой ученики называют собственное имя и оставляют свой почтовый ящик. По нему слушатели вебинара получают ссылку, нажав на какую они переключаются на особую страничку для участия в вебинаре.

Существуют много технических платформ и сервисов для осуществления вебинаров. Наименьший комплект функций – это радиовещание голосом и сбор возвратной связи письменно чрез чат. Наивысший: голос + изображение тренера, показ презентаций, со средствами рисования и корпоративной работы, опросы пользователей и вероятность вещания в конференции для нескольких слушателей одновременно. Из-за неимения русского интерфейса и крупной задержки в передаче голоса иностранные сервисы лучше не применять.

Грамотно построенный вебинар с презентацией, видеоматериалами, проведением опросов удачно влияет на имидж учителя. И на этом можно неплохо заработать.

У вебинаров по сравнению с классическими семинарами есть плюсы и минусы. За вероятность собирать слушателей из разных точек мира без автотранспортных расходов в любое комфортное время реально приходится «платить» отсутствием обратной связи и неосуществимостью руководить вниманием аудитории.

Для привлечения учеников лучше проводить прекрасные и отлично «упакованные» вебинары, а ради сохранения внимания материал объяснять сессиями по 90 минут с существенными антрактами в один или несколько дней. Наиболее результативными считаются вебинары с упражнениями и обратной взаимосвязью от учителя. В идеальном случае, после каждой сессии наставник посылает обучающимся поручения, которые проверяются учителем.

Для того чтобы дорого продавать вебинары, нужно сначала обрести известность. Поэтому в торговлях коммерческими вебинарами традиционно практикуется выполнение «предварительного» бесплатного «промо» вебинара. Длительность «промо» вебинаров составляет как правило от 20 до 90 минут.

Чтобы привлечь пользователей на свой вебинар, нужно сделать ему рекламу в сети. Для этого лучше всего прибегнуть к услугам специалиста по составлению «продающих» текстов. Гарантированные итоги дает контекстная реклама.

Во время выполнения бесплатных «промо» вебинаров нужно не только раззадорить внимание и интерес соучастников к вашим дорогим продуктам, но и энергично привлекать слушателей в дело и непременно устраивать опросы.

Записи бесплатных вебинаров можно применять для рекламы недешевых продуктов – не обязательно проводить один и тот же бесплатный вебинар на постоянной основе. Проводить вебинары можно на разных платформах, подробное описание организации вебинара можно найти в интернете.








9. Заработок для преподавателей иностранных языков и других дисциплин: создаем виртуальную школу



Все чаще в сети интернет появляются объявления следующего содержания: «репетитор по скайпу», «виртуальные уроки», «услуги онлайн-репетитора» и т. д. Если вы хорошо знаете иностранные языки или разбираетесь в науках, вы можете легко найти учеников и зарабатывать деньги, давая уроки по сети. Тем более, что в интернете есть много сервисов, позволяющих давать и получать уроки по интернету. Зарегистрировавшись на любом из них, вы сможете начать получать прибыль.

DisTTutor (dist-tutor.info) – интернет-сервис для, жаждущих обучаться демократично и результативно у высококлассных репетиторов РФ и зарубежья в системе онлайн.

dist-tutor.info
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RusRepetitors.ru (rusrepetitors.ru) – биржа репетиторов, где бесплатно дозволено найти преподавателей или учеников из России, Украины и Белоруссии. Кстати, есть предложения, как для выполнения виртуальных, так и для действительных уроков.

http://rusrepetitors.ru/
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«5 – ЛЕГКО!» (5legko.com) – еще одна знаменитая свободная база репетиторов. Правило работы – то же: записываетесь, помещаете резюме (по тем дисциплинам, каким согласны обучать) и ожидаете учеников или рассматриваете их объявления и связываетесь с ними сами.

http://5legko.com/
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На данных интернет-площадках, предлагаются разные виды занятий. Например, уроки иностранного для дошкольников, услуги психологов, логопедов\дефектологов, переводчиков, уроки для студентов вузов и т. д. Помимо того, есть занятия в маленьких группах, то есть что-то типа онлайн-конференций. Для чего они нужны? Они очень удобны детям, которые пребывают на домашнем обучении, каким не хватает общения с товарищами и атмосферы дружеского состязания.

В общем, спектр предложений очень просторен, и если вы хоть что-то хорошо умеете преподавать и нуждаетесь в работе на дому, то заходите на эти сайты, регистрируйтесь и заполняйте резюме. Далеко не все усердно подходят к их заполнению. Необходимо верно подметить свободные часы, тогда родители сразу будут примечать, сумеете ли вы начинать уроки в необходимое им время, и вам не понадобится расходовать время на излишние разговоры. Обязательно нужно заполнить графу «Образование».

Внешний вид тоже имеет значение – ведь, общаясь с вами по сети, ученик видит вас. Одежда и прическа также обязаны выражать, что вы – лицо организованное и деловое. Помните, что ученик во время уроков наблюдают не только вас, но и обстановку у вас за спиной, и это – часть вашего образа. Следовательно, там должно быть прибрано и выполнен нормальный ремонт (педагог, у которого нет средств на новые обои, не внушает доверия).

Если вы приняли решение, что «репетитор по скайпу» – это то, что надо вам нужно, не спешите браться за уроки. Вначале прорепетируйте перед монитором, проследите, как вы смотритесь на экране, послушайте, как звучит ваш голос. Попросите кого-то посмотреть кусочек вашего урока и добросовестно покритиковать вас.

Чтобы занятия проходили без срывов, необходимо владеть не просто компьютером и интернетом, понадобится еще кое-что. На случай отключения интернета необходимо иметь подмену и ему.

Какая цена у уроков? На упомянутых выше сайтах показаны цены, так что можно ориентироваться на них. Видимо, все зависит от востребованности учителей в той или иной области и репутации. То есть, чем больше положительных отзывов вы содержите, тем дороже сможете просить за свои услуги.








10. Зарабатываем на опросах: участвуем в анкетировании, получаем деньги



Коммерческие опросы – это метод заработка в сети Интернет с помощью прохождения анкетирований за гонорар. В основной массе доходные опросы содержат установленное число вопросов о каких-либо сервисах, товарах и т. д., с целью узнать ваше мнение и исследовать покупательскую потребность на определенный вид товаров и услуг.

Схема дохода на опросах выглядит следующим образом:

1. Регистрируетесь на сайте.

2. Заполняете данные о себе в профиле.

3. Ожидаете письма, в каком и будет опрос. Заполняете его. 4. Получаете свои добросовестно заработанные деньги. На коммерческих опросах вы не только получаете дополнительный доход в Интернете, но еще и хорошо проведете время, работая подобным образом.

Зарабатывать на вопросах смогут жители почти всех стран мира, независимо от местопребывания компании. Для этого вам не понадобится никаких специальных навыков, необходим лишь компьютер и выход в Интернет.

На сегодняшний день об интернет-опросах знают только единицы, следственно некоторые фирмы до сих пор нуждаются в новых и новых суждениях и откликах людей. Так что, не пропускайте эту возможность дополнительного дохода.

Начать проходить опросы можно на следующих сайтах: PlatnijOpros. Служба проводит опросы для рекламных исследований и уже при регистрации за заполненную анкету дает 10 рублей. За испытание на 15 минут обещают выплачивать 30-200 рублей.

http://www.platnijopros.ru/
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Вопросник. За опросы тут платят 15-500 рублей (в зависимости от трудности). Награда за участие в фокус-группе – 2000 рублей. При регистрации дают бонус в 5 рублей. В сервисе записано уже больше 300 тысяч респондентов.

http://www.voprosnik.ru/
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11. Зарабатываем на рынке Forex



Рынок ФОРЕКС (FOReign EXchange market – «международный валютный обмен») – это международная межбанковская денежная биржа.

http://www.forex.com/ru/
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Получить прибыль можно с одинаковым успехом не только на покупке растущей валюты, но и на продаже валюты, цена которой вскоре понизится. Естественно, эти цифры взяты только для примера, в реальности торговля происходит большими объемами. И пропорционально росту ее объемов растет и ваша прибыль.

Трейдер должен знать, что в основе фундаментального анализа лежит реакция валют на различные макроэкономические события:

• выход статистических данных, отражающих состояние экономики стран, чьи валюты присутствуют на рынке Forex;

• заявления руководителей стран;

• заявления руководителей центральных банков;

• экономические новости и т. п. Все это отражается в графиках курсов валют, анализируя которые с учетом указанных аксиом, можно делать прогнозы по поведению валют.

Как правило, трейдеры прогнозируют движения цен на ближайшие несколько часов или максимум на пару дней. И используют для заключения прибыльных сделок именно такие краткосрочные прогнозы. Тому, кто размышляет над вопросом, как торговать на Форексе, необязательно знать, сколько будет стоить валюта через месяц или к концу года. Кстати, сделать прогноз на месяц гораздо сложнее, чем на ближайшие сутки. Хотя при разумном подходе к делу долгосрочные торговые стратегии Forex тоже помогают получить хорошую прибыль.

Трейдер, желающий получать доход на Forex, должен уметь делать прогнозы по изменению курса и понимать, когда лучше войти в сделку. Например, трейдер может сделать абсолютно правильный прогноз по росту курса в ближайшее время, но купить при этом валюту на самом пике, перед началом нового тренда на снижение. В результате трейдер только потерпит убытки. Поэтому очень важно не «прозевать» момент покупки и продажи валюты.

Любому трейдеру очень важно иметь свою систему защиты от рисков, в которой будут учтены все правила контроля над капиталом. При грамотно выстроенной системе трейдер будет стабильно получать свою прибыль. Для соблюдения системы защиты важно иметь крепкие нервы. На рынке нельзя принимать эмоциональных решений, так как они могут в итоге привести к большим убыткам.

Соблюдение всех этих основ трейдинга повышает возможность того, что торговля трейдера будет прибыльной. Размер прибыли при этом будет зависеть от качеств самого трейдера, от его умения прогнозировать рынок, от выстроенной им торговой стратегии. Помочь в понимании рынка Forex и в разработке индивидуальной стратегии торговли вам смогут консультанты сайтов по трейдингу, которых очень много в сети. На этих сайтах можно открыть демо-счет и потренироваться без вложений!
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12. Зарабатываем на играх: тестируем новые программы, получаем доход



Чтобы тестировать игры и зарабатывать на этом деньги, не требуется никаких специальных способностей. Вы

опробываете новые игры, и соответственно берете плату. Что же предполагают слова «Заработать на тестировании игр»?

Тестирование игр обозначает, что при выходе свежей игрушки, ее вначале передают Вам на испытание, то есть, Вы проходите уровни, контролируете все ли работает верно и т. д. Одним словом, следите и информируете создателя о каких-либо недостатках, и вам это оплачивают. Вы проверяете игру, посылаете сведения, создатель доделывает игру, и Вы оба имеете доход!

Средняя заработная плата тестера видеоигр может колебаться от нескольких сотен до десятков тысяч рублей. Все зависит от создателей, смотря сколько бета-версий игр они изготовили. Впрочем, множество тестеров работают по найму, а не на почве постоянной договорной заработной платы. Важно понимать, что вы не сможете получать приглашения на диагностику игр каждый месяц. На самом деле это – известная задача, понадобиться ожидать долго, чтобы вам дали новое задание. Даже если вы прождали очень долго, не думайте, что о Вас забыли, просто ожидайте собственной очереди, как и другие. Работу тестера видеоигр нужно искать на сайтах работ в объявлениях. Такие сайты: www.rabota.ru, www.hh.ru, www.zarplata.ru.








13. Зарабатываем на своих файлах: файлообменники, загружаеми получаем процент за скачивание



Файлообменник – это особая служба – сайт, на каком всякий имеет возможность закачать всякий файл. Он сможет легко скачать его там или дать приятелю ссылку для скачивания. Но помимо этого он в силах и заработать хорошие деньги на закачанном файле. Вот короткая схема, как заработать на файлообменниках:

1. Закачать актуальный файл на файлообменник.

2. Рекламировать ссылку на свой файл.

3. Ожидать пока файл скачают необходимое число людей. 4. Выручить деньги. Кажется легко? На самом деле так и есть, правда, существуют и свои нюансы.

Главное – если служба действительно соглашается выплачивать вам деньги, вероятно, она получит еще больше. Это действительно так. На чем наживаются файлообменники? На просмотрах гостями рекламы при скачивании и на покупках пользователями gold-аккаунтов. Чтобы начать зарабатывать, для начала необходимо найти файл, который загорятся желанием перекачать пользователи, и не один-два, а множество пользователей! Чем больше будет скачиваний, тем больше средств вы получите.

Формат файла может быть любым: это может быть новый кинофильм, песня, свежая версия программы, кряк или патч к старой, книги, порно, забавные ролики и многое другое. Из всех файлов можно отметить те, какие необходимо успеть выложить очень быстро. К ним можно причислить новейшие фильмы, песни, программы… Главное слово тут – «свежие». Ясно, что кинофильм, который вышел накануне, желают перекачать больше людей. Это означает, что такая картина позволит вам заработать, однако его необходимо успеть закачать, пока этого не сделали другие. В противном случае вы пропустите главную волну скачек.

Где брать файл? Если на вашем ПК ничего увлекательного не отыскалось, то можно перекачать необходимый файл с такого же файлообменника или торентов, а после закачать его опять.

Файл уже готов. Время загружать его. Сейчас возникает новый вопрос: куда заливать? Файлообменников очень много, но особенно знаменитых и испытанных несколько. Вот наиболее известные файлообменники для дохода, на каких возможно сорвать немало денег при правильном раскладе:

Depositfiles – особенно знаменитый сервис как между скачивающих, так и между наживающихся. Платит от 2 до 10 долларов за 1000 скачиваний в зависимости от величины файла. Наименьшая величина – 1Mb. Depositfiles зачастую осуществляет разные акции для тех, кто на нем наживается. Платит за скачивания из большого числа стран Россия, США и значительная часть Европы. Наименьшая сумма к выплате – 10 долларов.

http://dfiles.ru/
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Letitbit – платит 5-15 долларов за 1000 скачиваний в зависимости от качества гостей. Наименьшее количество выплаты на Webmoney – 5 долларов. Оплачиваются файлы, величина каких превышает 5 Mb.

http://letitbit.net/
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Uploading – иностранный файлообменник. Платит до 20 долларов за 1000 уникальных скачиваний (в зависимости от страны). Минимальное колличество к выплате – 30 долларов.

http://uploading.com/
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Файл закачан. Насупил момент рекламировать ссылку на него. В каком месте это совершать? Ежели у вас есть интернет-сайт, можно помещать ссылки на перекачивание фалов на нем. Но также хорошо использовать новостные сайты и форумы.

Больше всего форумы годятся для новых файлов. Найти их легко – необходимо вставить в поиск «скачать file_ name» либо «где перекачать file_name». Будет очень хорошо, если вы успеете первым дать ответ на форуме и поместите там свои ссылки. Если этот форум будет на первых позициях по запросу «скачать file_name», то возможно ваш файл скачают достаточно много людей и при этом очень быстро.

В анонсе непременно должно быть доскональное описание файла, его технические характеристики, скриншоты, ну и, кончено, ваши ссылки. Объявление должно привлекать взгляд пользователя к себе.

Необходимо закачивать много файлов и рекламировать ссылки на них. Если чрез месяц вы заработаете всего 10 долларов, это будет не тот доход на файлообменниках, о котором вы грезили. А вот если 10 долларов станут платить за каждый из сотни выложенных вами файлов?..

14. Зарабатываем в социальных сетях: размещаем статусы, получаем прибыль

В социальных сетях существует разнообразие способов заработка, к примеру, таких, как:

• продажа лайков, ссылок, статусов, отзывов о продукте и прочее;

• создание группы, ее раскрутка и последующая продажа;

• создание какого-либо сообщества, где мы сможем разместить рекламу, за которую нам будут платить;

• создание, оформление и продвижение групп и сообществ на заказ;

• продажа или продвижение собственного продукта; • разработка своего приложения и заработок на платных услугах в нем;

• работа в самой социальной сети: администраторы, специалисты и т. д.

Заработок на лайках, ссылках, статусах и других способах прорекламировать чужие ссылки на своей страничке – самый распространенный способ заработка и, что естественно, самый легкий. Кому нужно за это платить? Платные лайки, сообщения и статусы нужны для более быстрой раскрутки рекламируемой ссылки или продукта, поэтому люди, которым нужно ускорить процесс их распространения, готовы за это заплатить. Мы просто ставим «Мне нравится» на том рекламируемом продукте или ссылке, за которые наши лайки оплачивают, делимся ими сообщением на «стене», в статусе, новостях и т. д. Конечно же, самому найти такие платные ссылки или продукт практически нереально, поэтому существуют специальные сайты, где это все осуществляется довольно быстро и просто.

По собственному опыту скажу, что это – очень легкий способ подзаработать (нажать одну кнопочку или разместить сообщение где-либо много времени не занимает, правда?) и что самое главное – хорошо оплачиваемый! Один лайк в среднем стоит от 0,5 и до 1,5 рублей, а сообщение на «стене» вообще иногда достигает 9-10 рублей (но в основном это 1–3 рубля). Так же Вы должны понимать, что если Вы будете зарабатывать на нескольких страницах в нескольких социальных сетях, то и заработок Ваш увеличится пропорционально количеству сетей и страниц.

Я Вам настоятельно рекомендую использовать второй (фейковый, не настоящий) аккаунт в той социальной сети, где Вы будете зарабатывать, так как размещать на своей настоящей странице платную рекламу – не очень красиво. Если, конечно, Вас это не беспокоит, то не обращайте внимания.

Теперь мы можем приступить к описанию сайтов, которые и будут являться посредником между нами и рекламодателем, то есть тех сайтов, где мы и будем зарабатывать. И чтобы Вы знали, на этих сайтах можно, кроме заработка, заказывать на нужную страницу лайки, посты и т. д., если Вам это понадобится.

 

ФорумОк

ФорумОк – комплексная система продвижения товаров и слуг в социальных сетях. Данный посредник платит за рекламу в: ВКонтакте, Facebook, Twitter, Мой мир@mail. ru, Google+ и форумах. На сайте ФорумОк связь между теми, кто хочет заработать, и рекламодателем осуществляется при помощи заданий. Таких заданий очень много, и те действия, которые нужно осуществить для заработка в таких заданиях, могут отличаться, но все равно остаются очень простыми и шаблонными. Плата за задания начисляется в долларовом эквиваленте, поэтому для заработка в данной системе нужен долларовый кошелек. Задания в большинстве случаев стоит от 0,02 и до 0,3 долларов в зависимости от сложности, требований и типа рекламы. Выплаты владельцам форумов – 10 % от заработка системы со всех заказов, размещенных на Вашем форуме. ФорумОк выплачивает в следующих системах: WebMoney, Яндекс деньги, VISA, MasterCard и др. Минимальная сумма для вывода средств составляет 3 доллара. Вывод средств осуществляется в ручном режиме, длительность которого длится от 2 до 5 рабочих дней. Комиссия системы взимается при выполнении задания с исполнителя и с рекламодателя, и составляет 12,5 %. Для партнеров существует трехуровневая реферальная программа – 15-10-5%. Так же часто на сайте проводятся различные акции. Администрация – отзывчивая и внимательная, что тоже важно.
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Twite

Первая биржа рекламы в Twitter, которая стала развиваться, и теперь эта биржа платит за рекламу в Twitter, Facebook и Livejournal. Валютой, в которой оплачивают ваши усилия, является рубль. Биржа Twite переводит средства только на кошелек WebMoney, следовательно, нужно иметь WMR-кошелек. В основном лайки и посты на стену стоят 1,2–1,6 рублей, но бывают ссылки и за 0,01 рублей и за 10 руб. Также на данной бирже могут появляться задания. В этих заданиях нам предлагают написать пост на определенную тему максимум в 140 символов (с пробелами) и их стоимость колеблется от 5 до 6 рублей. Минимальная сумма для вывода – 300 рублей. Комиссия системы великовата, как мне кажется, и составляет 30 % от выводимых средств. Вывод денег осуществляется в ручном режиме и составляет 4–7 дней. Партнерская программа так же присутствует и составляет 5 % от прибыли приглашенных людей и еще 5 %, от людей, которые пополняют счет рекламодателя для дальнейшей рекламы. И помните, что в этой социалке записи на стене вашей страницы, носящие рекламный характер, не должны превышать 20 % (то есть желательно 20 % рекламных ссылок и 80 % всего остального – статусы, фотки, музыка, видео и т. д.).
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Vklike

Vklike – это сервис для заработка на социальных сетях, где собираются администраторы популярных групп, страниц и приложений в социальных сетях, а также блогов и форумов для того, чтобы получить доход, размещая текстовые рекламные ссылки на своих страницах. То есть, иными словами, на данном сервисе могут зарабатывать те люди, которые могут размещать рекламные ссылки на своих сайтах, страницах, и т. д. Данный сервис платит за размещенную рекламу в следующих сетях ВКонтакте, Facebook, Twitter, Одноклассники, Мой мир@mail.ru, Google+, Ya.ru клубы и блоги, Blogger, Diary, Youtube каналы, LiveJournal сообщества и блоги, LiveInternet, автономные блоги, форумы и другие социальные сети. Как видите данный список – очень обширный и внушительный. Предложений по размещению рекламы на сайте – очень много, и их цена в основном колеблется за один клик от 0,10 до 0,20 долларов с уникального IP. Деньги можно выводить только с помощью системы Webmoney на WMZ кошелек (доллары). Вывод работает автоматически и мгновенно. Деньги за каждый клик автоматически разблокируются через 5 дней после его совершения, при отсутствии жалоб рекламодателя на то, что данный клик совершен с нарушениями правил этого сервиса. Комиссия сервиса при снятии средств составляет 15 %. Присутствует реферальная программа и постоянные акции.

 

[image: ]







15. Зарабатываем на пирамидах: как заработать, а не потерять



Пирамида – это такой же инструмент заработка, который можно использовать. Разберемся, каким образом происходит движение денежных масс в различных пирамидах, и какие из них являются опасными.

Сначала разберем работу обычной финансовой пирамиды, на которой очень многие «погорели». Деньги вкладчиков в такой пирамиде сразу поступают на самый верх, а уже потом, сверху, начинают распределятся между вкладчиками в виде дивидендов. При этом вкладчик так и остается на нижней ступени, и продолжает получать фиксированную часть денег, несмотря на то, что пирамида растет. Даже на начальном этапе мы видим несправедливое распределение средств. Что же происходит дальше?

Когда пирамида становится достаточно большой, хозяева этой пирамиды прекращают выплачивать деньги, мотивируя это различными «техническими» проблемами (вспомните, как это было с МММ). Но люди еще по инерции продолжают нести свои деньги в пирамиду, веря, что это всего лишь временные проблемы. В этот момент наверху пирамиды происходит моментальное накопление гигантской суммы денег. Через какое-то время люди перестают нести деньги, и это служит сигналом для хозяев пирамиды.

Другое дело – Интернет-пирамиды. Они строятся совсем по другим принципам:

• Каждый участник пирамиды продвигается снизу наверх, и в конце оказывается на самой вершине.

• Деньги переводятся только между участниками проекта и не могут накопиться нигде, кроме как на личных счетах участников.

• Максимально исключаются случаи мошенничества, связанные с распределением мест участников в пирамиде.

• Каждая пирамида имеет какие-либо дополнения и правила, но основные принципы должны соблюдаться.

• Вступительный взнос – вот единственный источник денег в пирамиде. А в Интернет-пирамидах эти взносы – обычно небольшие.

Рассмотрим традиционную схему Интернет-пирамиды: Допустим, пирамида имеет 4 уровня, т. е. 4-х участников. Назовем этих участников «A», «B», «C» и «D».

Участник «A» с 1-го уровня приглашает Вас принять участие в заработке денег с помощью Интернет – пирамиды. Вы оплачиваете вступительный взнос этому участнику. Как правило, этот взнос очень мал и служит в основном для отсева праздно любопытствующих от тех, кто действительно хочет заработать. Заметьте, что этот взнос идет не наверх, а к участнику, который находится внизу пирамиды.

Таким образом, данный участник перемещается с 1-го уровня на 2-й. А Вы занимаете его место на 1-м уровне. Дальше Вы начинаете искать людей, которые, как и Вы, хотят заработать (обычно привлеченных людей называют «рефералами»). Итак, Вы находите несколько рефералов. Эти люди, как и Вы когда-то, оплачивают вступительный взнос, но уже Вам.

Таким образом, Вы возвращаете свои деньги и немного зарабатываете. Далее Вы переходите на 2-й уровень, но чтобы иметь на него право продажи, Вы должны это право купить у участника «B». Часть денег, которые Вы заработали от продажи 1-го уровня, Вы тратите на покупку 2-го. Этот уровень стоит несколько дороже, чем предыдущий, но денег у Вас должно хватить.

На этом этапе Вы можете больше ничего не делать и просто наблюдать за увеличением Вашего счета, а можете и дальше продавать 1-й уровень. Продвигая 1-й уровень, Вы максимально увеличиваете число людей, которые в дальнейшем приобретут у Вас 2-й уровень, таким образом, Ваша пирамида будет стремительно расти.

После того как Вы накопите достаточно денег, то можете приобрести 3-й уровень у участника «C».

С этого момента у Вас есть возможность продавать 1-й, 2-й и 3-й уровни, и доход, который Вы получаете, – во много раз больше, чем расходы, которые Вы делали на покупку уровней. Ваша пирамида стала еще больше, и денег Вы соответственно получаете также больше.

На следующем этапе Ваше участие в пирамиде входит в финальную часть.

Вы покупаете 4-й уровень у участника «D». Цена этого уровня покажется Вам смешной по сравнению с доходами, которые Вы уже получаете. Продажа 4-го уровня и принесет Вам те огромные суммы, которые обещал Вам участник «A» на 1-м уровне.

В интернете множество пирамид и, скорее всего, вы уже получали на почту письма с сообщениями вроде «Хотите разбогатеть легко и быстро?» поэтому давать ссылки на какие-либо сайты мы не станем.








16. Зарабатываем через SEO-базы: выполняем задания и получаем деньги



SEO-базы – сервис, позволяющий рекламодателям размещать различные виды рекламы своих веб-ресурсов, а пользователям он дает возможность зарабатывать на просмотре этой рекламы и выполнении несложных заданий. Каждый пользователь может быть также рекламодателем.

Здесь есть 4 вида заработка; чтобы начать зарабатывать достаточно зарегистрироваться, войти в систему, в меню слева выбрать один из способов заработка:

• Клики (серфинг по сайтам) – на сервисе появляется до 200 сайтов для кликов, накликать 100 в день зачастую вполне реально.

• Чтение писем – практически то же самое, что и клики. Кликаете на письмо, открывается небольшой текст письма и проверочный вопрос, чтобы убедиться, что вы письмо прочли (обычно достаточно просто пробежать его по диагонали). Отвечаете на проверочный вопрос – открывается сайт – вы его просматриваете и получаете деньги. Все просто!

• Прохождение тестов – довольно интересный вид заработка, присутствующий только на Seosprint и Vip-promotion. Вам предлагается пройти небольшой тест (ответить на вопросы), как правило, для этого нужно бегло просмотреть какой-нибудь сайт или проголосовать за фотографию на каком-нибудь Интернет-конкурсе. В инструкции к конкретному тесту все подробно описано. Некоторые не любят выполнять тесты, предпочитая ленивые клики. Но я все же рекомендую их выполнять. Один и тот же тест может повторяться иногда по две недели, и ответы на него легко запомнить (или лучше каждый раз при прохождении тестов их записывать (в MS Word, например). А это уже халявный заработок получается. Дают за один тест примерно как за 5 кликов.

• Выполнение заданий. На Seo-базах неимоверное количество разнообразных заданий. Задания на первый взгляд новичкам кажутся сложными, на самом деле выполнять их нужно, первые дни это делать бывает тяжело и не понятно, зато потом рука набивается, и можно делать от десяти до пятидесяти заданий в день. А ведь за одно задание дают как за 10–20 кликов в серфинге. А на выполнение этих заданий при набитой руке уходит лишь 2–3 минуты. Существует несколько типов заданий, для их поиска удобно пользоваться фильтрами. Если задание понравилось, можно с помощь значка добавлять их в избранное и выполнять каждый день. Для этого я рекомендую выбирать только многоразовые задания. Не стоит выполнять и дешевых заданий. Здесь полно заданий стоимостью от 80 копеек до 1 рубля. Их и надо выполнять. Для этого можете пользоваться фильтрами «Упорядочить по цене». Вообще, фильтры хорошо упрощают поиск хорошего задания, советую пользоваться ими.

Один из самых распространенных типов заданий – это клики по рекламе. Человек делает сайт, размещает на нем рекламу, ему платят за каждый клик по этой рекламе. Вот и привлекают людей на кликовых спонсорах, чтобы они за деньги кликали по этим рекламам. Вы заходите на сайт, делаете по нему несколько переходов (как будто вы – настоящий заинтересованный пользователь). Затем кликаете по одной рекламе – также делаете несколько переходов, затем по другой – переходы. На этом все. Чтобы отчитаться о выполненном задании нужно копировать все ссылки переходов из адресной строки браузера в окне отчета о задании. (Это окно появляется после щелчка по кнопке «Начать выполнение»).

Также есть множество заданий, заключающихся в регистрации на каком-нибудь сайте с последующими кликами. Тоже не сложный тип. В общем, советую просто пробовать выполнять разные задания и добавлять в избранное понравившиеся и дорогие задания.

Советую выполнять все виды работ, а не только клики и письма. Например, тесты на первый взгляд, выполнять сложно, но выполнив один раз, вы увидите, что многие тесты повторяются изо дня в день и ответы на них легко запомнить (ну или записать).

 

Реферальная система Seosprint.net

Здесь, как и на других кликовых спонсорах, есть возможность приглашать людей в проект, и за это получать часть дохода системы от приглашенного пользователя. Сам приглашенный при этом ничего не теряет. Платит вам система Seosprint. Чтобы пригласить рефералов, нужно, чтобы человек перешел на проект по вашей реферальной ссылке.

Чтобы ваш рейтинг повысился, нужно активно работать на проекте. Ваш рейтинг повышается, когда вы выводите заработанные деньги из системы в количестве больше 10 рублей, т. е. нет смысла выводить деньги по 2–3 рубля, выводите сразу больше. Чтобы начать накапливать рейтинг, необходимо верефицировать аккаунт по мобильному телефону. В этом нет ничего страшного, вам никуда ничего отправлять не нужно, и денег с вас не возьмут, просто вам придет смс с кодом, который нужно ввести на сайте. Телефон ваш они тоже нигде публиковать не будут. Наоборот, это говорит нам о достаточной надежности сервиса Seosprint, раз они могут позволить себе такую роскошь, как смс-верификация. Когда вы верифицируете аккаунт по телефону, к вашему рейтингу и к рейтингу вашего реферера прибавится одно очко, а это – шаг к большему доходу. Вместе с тем, Seosprint никого не обязывает делать это, хотите накапливать рейтинг и участвовать в реферальной программе – верифицируйте; не хотите этого делать – никто не заставляет, деньги за Вашу работу вам выплатят в любом случае, просто с рефбэком вы будете получать больше, при условии активной работы.
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17. Зарабатываем на форумах, или Что такое постинг



Для начала необходимо разобраться, что же собой представляет постинг. Термин «постинг» возник еще в то время, когда только появились первые форумы. В то время про блоги никто ничего не знал, потому что их тогда еще и не было.

Термин «постинг» происходит от английского слова «post» и означает «сообщение», «передача данных» или «передавать». Процесс написания сообщений называется постингом. Сначала это касалось только форумов, а теперь этот термин очень часто употребляется в отношении комментирования блогов, где вместо слова комментарий используется слово постинг.

Постинг на блогах – это уникальный и новый вид заработка в Интернете. Сейчас существует множество блогов самых разных направлений. Кроме простого прочтения блогов, многие оставляют свои комментарии в статьях, которые им понравились. В форме ввода комментариев есть поле ввода данных и поле ввода URL сайта. В этом и заключается суть работы. Посетитель пишет комментарии к посту, а вместо URL сайта указывает адрес сайта рекламодателя. За это рекламодатели и платят деньги.

Прежде чем писать комментарий необходимо прочитать статью блогера, а потом нужно написать толковый комментарий к содержимому блога. В зависимости от объема статьи на это потребуется от пяти до десяти минут. Это то, что касается ручного постинга на блогах. Не имеет смысла заниматься спамерством. Такие комментарии все равно всегда удаляются. Некачественно написанный пост автоматом становится спамом. Качественный пост может даже поощряться владельцем сайта. Правда, это случается очень редко.

Постинг на сайте заказчика – это абсолютно законный способ заработка в сети Интернет. Владельцы форумов этим способом раскручивают свои сайты, а также создается видимость нужности сайта, и еще решается вопрос содержания. Цена на постинг находится в пределах от цента и до доллара за одно понятное сообщение.

Постинг на собственном блоге, а также форуме – еще один законный вид заработка в Интернете, который считается главным источником дохода большого количества блогеров. Эти сообщения называются заказными постами.

В сети есть несколько ресурсов, например, Blogun и Rotapost, на которых блогеры ищут рекламодателей. Этот постинг подразделяется на постовые, полные и краткие обзоры. Цены за обзор или интервью могут достигать 100 долларов, если они размещаются на раскрученном блоге. Для новичка вполне возможно заработать от 200 до 400 долларов в месяц.

Граница между постингом и спамом весьма тонкая. Чтобы серьезно заниматься постингом, необходимо иметь навыки коммуникабельности и не чураться однообразной работы. Искать заказчиков на постинг можно на SEO-базах или на сайтах социальной рекламы – они указаны в соответствующих главах.








18. Зарабатываем на отзывах



Заработок на отзывах является сегодня очень распространенным видом работы на просторах интернета, особенно для новичков, но и не только для них. Такой вид заработка не сложен в исполнении и не требует от работника ничего сверхъестественного. Все, что понадобится, – это писать осмысленные отзывы и комментарии на разнообразных ресурсах, то есть сайтах, интернет-магазинах, форумах, блогах и т. д. Работа – не пыльная, правда, и платят за нее не огромные деньги, но ведь это и не квалифицированная работа. Зато такая подработка не потребует денежных вложений, для этого вида труда не понадобится построение личного сайта или партнерской сети. Единственным требованием будет умение набирать текст на клавиатуре. А такими способностями, скорее всего, обладает каждый.

Найти комментарии, которые написаны бесплатно, – задача непростая. На сегодняшний день достаточно много пользователей Интернета зарабатывают написанием комментариев, но так как количество сайтов с каждым днем увеличивается, многие из этих сайтов предлагают свои услуги и товары, то и такой труд вряд ли останется невостребованным.

При всем этом, от решившего зарабатывать таким образом, не потребуют особых знаний грамматики, никто не станет ругать за грамматические ошибки или некорректно написанный текст. Потому что все прекрасно понимают, что читателем данного комментария будет такой же человек, которому, по большому счету, все равно, как написано, а главное – что именно написано.

Самым же приятным в этой работе станет то, что нет особой необходимости думать над тем, что написать. Люди, попробовавшие свои силы в копирайтинге, знают, что иногда случается творческий ступор, когда в буквальном смысле не можешь выдавить из себя ни строчки. С написанием же отзыва все куда проще.

Темы для написания комментариев можно черпать прямо из своей жизни. Ведь в жизни каждого человека каждый день происходит какое-то событие. Иногда возникает желание поделиться своими эмоциями и впечатлениями со всем миром, так почему же просто не оставить отзыв? Тем более, за него еще и заплатят. Многие люди просто имеют талант к изложению своих мыслей на бумаге. В этом легко убедиться, прочитав пару отзывов под какими-то товарами или услугами. Но многие не знают, что написание отзывов, может стать для них своеобразным хобби, которое будет еще и оплачиваться. Написание отзыва и затем получение положительного комментария за отзыв от людей, которые сочли этот отзыв полезным, укрепит уверенность человека в том, что он действительно хорошо пишет, ну и, конечно, поднимет ему настроение. А если за это человек еще и будет получать финансовое вознаграждение, то это сможет стать первой ступенью к занятию, которое может вылиться в профессиональную деятельность, например, в написание статей.

Дальше возникает вопрос, кто же заказывает написание отзывов и платит за это? Ответ прост – написание комментариев заказывают владельцы сайтов, которым нужно продать какие-то товары или услуги. Делают они это для того, чтобы придать своему ресурсу более живой вид, чтобы люди не сомневались в их работоспособности и честности. Комментарии для интернет-магазинов нужны для продажи товаров, на форумах – для раскрутки этих же форумов. Объем одного комментария на заказ обычно не превышает 300 знаков. Кроме этого, существует заказ комментариев, в которых нужно проставить ссылку на сайт, который принадлежит заказчику данных отзывов. Таким образом, владелец сайта получает ссылку на собственный ресурс, что увеличивает посещаемость последнего.

Нужно помнить, что, прежде всего, комментарий должен быть осознанным, а для этого, прежде чем оставлять его, нужно ознакомиться со статьей, постом или товаром, под которым будете оставлять отзыв. Это является самым главным, а все прочее уже – по требованию заказчика. Заработок на комментариях и отзывах в интернете относится к среднеприбыльному. Для новичка средняя стоимость сообщения объемом приблизительно в 200 знаков будет составлять 3 рубля или 10 центов. Но ведь на написание такого комментария вы потратите не больше 2–3 минут, следовательно, за 1 час работы уже получите около 2 долларов. В основном, деньги будут перечисляться за такую работу на электронные кошельки WebMoney или Яндекс Деньги.

В интернете существуют довольно интересные ресурсы, например, otzovik.com. На этом сайте располагаются товары, фирмы, компании, сайты и т. д. Зарегистрировавшись на этом сайте, можно будет оставлять отзывы, и зарабатывать на просмотре этого отзыва другими посетителями. Следует учесть, что оплачиваться будут не сами отзывы, а просмотры этих отзывов пользователями, которые искали информацию о данном товаре или услуге. Максимум, который можно заработать за такой отзыв, если его просмотрят 1000 человек, составляет 500 рублей. Оплата будет также зависеть от количества текста, наличия фотографий, видео и коэффициента автора, который написал отзыв. Написать такой отзыв, конечно, может каждый, но чтобы заработать на нем, нужно придерживаться определенных правил:

• Отзыв должен быть не менее 500 символов.

• Отзыв не должен быть скопирован с другого источника информации, это проверяется.

• Посетитель должен просматривать ваш отзыв не меньше 15 секунд.

• Посетитель, который попал на страницу с вашим отзывом, нашел ее самостоятельно, а не перешел, например, по ссылке, которую вы сбросили.

• Если автор в течение 30 дней не оставил ни одного отзыва, то приостанавливается зачисление средств на счет за просмотры.

• Отзыв не должен содержать много грамматических ошибок. В идеале, их не должно быть вообще.

Придерживаясь этих правил, можно зарабатывать деньги на написании отзывов. Об одном товаре можно оставить один отзыв, но количество товаров, о которых можно высказаться, никак не ограничено.

Чтобы заработать на платных отзывах деньги, нужно понимать, что оставлять отзывы нужно о товарах, которые пользуются популярностью на сегодняшний день. Например, написать о телевизоре, который уже 2 года располагается на прилавках магазинов, не будет актуально, а значит прибыльно. А вот написать о планшете, который только увидел свет – как раз в точку. Нужно помнить, что для получения денег необходимы просмотры, а для этого оставлять отзывы требуется только о новых популярных товарах. Это и есть смысл проекта.

После того, как окончится регистрация на этом сайте, можно будет сразу же оставить отзыв о любом товаре. Возможно, он даже станет не последним оставленным вашим отзывом. И, может быть, даже платным отзывом.

Есть и другие сайты, с помощью которых можно заработать. Искать заказчиков на постинг можно на SEO-базах или на сайтах социальной рекламы – они указаны в соответствующих главах. Но некоторые повторим еще раз. Например, биржа Адвего. На этой бирже оставляют заказы на написание различных текстов и отзывов. Чтобы не пересматривать сотни заказов, можно в поиске заказов в поле, где указывается тип работы, указать «комментарии в форуме, на сайтах». Тогда в предлагаемом списке останутся только заказы на комментарии. Цена за один комментарий на сайте Адвего будет составлять от 0.05 до 3 долларов. Кроме этих работ на Адвего есть и другие, можно писать статьи, продавать свои статьи и т. д.

Следует отметить и ранее упомянутый сайт Forumok. com, который дает возможность получить деньги за комментарии, а также заработать на аккаунтах в социальных сетях, на раскручивании групп в социальных сетях. Сейчас эта площадка набирает обороты и позволяет иметь постоянный доход и постоянные заказы своим посетителям.

Биржа Wpcomment.ru позволяет получить заказ на написание комментариев для различных блогов за деньги. Специализируется в основном на комментариях для блогов на Wordpress, но можно, конечно, заказать и другие виды постов.

Также есть такие сайты, как Wmmail.ru, Wmzona.ru и множество других, которые предоставляют абсолютно всем желающим заработок на комментариях.

Естественно, что сразу тут не заработать огромных денег, но нужно согласиться, что, не имея особого опыта заработка денег в интернете, можно начать и с такого труда. Особенно если учесть тот факт, что преимуществ в этом деле больше, чем недостатков. Со временем появятся навыки быстрого набора текста на клавиатуре, придет уверенность, вы обязательно перестанете бояться писать и высказывать свои мысли, также у вас появятся определенные знакомства в интернете. А со временем можно будет попробовать себя в написании статей для различных ресурсов.








19. Зарабатываем на просмотре чужих сайтов



Заработок на просмотре сайтов (рекламы) – это работа в системах активной рекламы (САР, почтовики), которая заключается в просмотре сайтов. Вы просто просматриваете сайт определенное время (смотреть на него не обязательно, можно свернуть окно), а вам за это дают деньги. Вы спросите, кто платит деньги за просмотр сайта? Очень многие. Это и есть один из самых дешевых способов рекламировать свой сайт, и позволяет немножко подзаработать. Для нормального заработка нужно регистрироваться не в одной, а в нескольких САР-платформах. Потом читать платные письма, кликать по платным кликам, ну и, конечно же, смотреть сайты. Если есть желание, можете выполнять платные задания, и регистрации, за это платят в несколько раз больше.

На каких сайтах найти задания на просмотре рекламы? http://wmmail.ru Сервис почтовой рассылки и серфинга. Минимум на вывод 0,1 доллар. Набирается через 10 минут после регистрации. Вывод заработанных денег – через систему WebMoney.
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VIPIP.RU С сайта можно скачать программу для автоматического серфинга, когда ссылок нет, сворачиваем ее, и как только появляются ссылки, она автоматически разворачивается. Программа так же работает и для заданий. Выплаты – через WebMoney.
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WMZONA.COM Минимальная оплата за работу – 0,5 долларов.
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20. Зарабатываем на партнерских программах: что такое, как работает



Зарабатывать на партнерских программах достаточно просто. Типов партнерских программ в наше время существует огромное множество, и с каждым днем количество их возрастает.

Типы партнерских программ: Кликовые (контекстная реклама) – партнерская программа, требующая наличия персонального сайта. Это – рекламные блоки, которые мы часто видим на сайтах. «Партнерки» подобного типа являются одними из самых распространенных, поэтому в сети можно легко найти нужную информацию по работе с ними. На wmmail – это задания с кликами по GOOGLE, WMLINK, и пр. Цена за клик невысока, зато здесь Вам точно не откажут из-за того что мало трафика и поступает он не оттуда или домен не тот.

Pay-Click – принимают русскоязычные сайты с посещаемостью не менее 50 уников в день, большая часть трафика должна быть из России и поисковых систем. Вы будете получать выплаты раз в неделю, если на Вашем счету будет более 15 рублей. Довольна высокая минимальная цена за клик– 50 копеек.

WMlink – старый, проверенный временем сайт для новичков вебмастеров. Сразу же после регистрации вы можете приступать к работе. Цена за клик составляет от 8 копеек, при хорошей посещаемости она повышается до 60 копеек. Одно из условий Wmlink – это категорическое запрещение накруток и регистраций нескольких аккаунтов. За накрутку принимается клики с одного и тоже ip адреса, обмен кликами, низкая посещаемость и большое соотношение кликов. Это приведет к блокировке аккаунта, без выплаты средств.

Profit-Partner – контекстная реклама Яндекса. Это, возможно, лучший пассивный способ монетизации сайта. Разместил блок – показывается тематическая реклама – посетители кликают – Вы зарабатываете немалые деньги. Яндекс принимает сайты, которые: имеют более 300 посетителей в сутки; размещаются не на бесплатном хостинге; не нарушают законодательство; некачественные ресурсы здесь не пройдут.

Существуют также и игровые партнерские программы, которые платят за пользователей, которые зарегистрировались в их онлайн-играх. Иногда, для получения прибыли необходимо, чтобы привлеченные пользователи достигли в игре определенного уровня. Довольно прибыльные, и не привередливые.

LiveGames – бренд работает с 2005 года, за это время приобретя широкую известность среди адвертов и отличную репутацию. Это не онлайн-казино, деятельность которых, кстати, запрещена законом. Желающие развлечься платят реальные деньги, но развлекаться могут лишь на очки, которые на деньжата они не могут обменять и вывести.

Преимущества проекта для вас таковы: Только здесь есть уникальные развлечения, которые пользователь не найдет больше нигде: преферанс, подкидной дурак, тысяча, шахматы, домино и другие, знакомые всем еще с детства.

• Вы выбираете один из вариантов сотрудничества: оплата за регистрацию пользователя (30 рублей) или 30 % от дохода (чем больше и лучше трафик – тем солиднее процент).

• Высоко конверсионные промо материалы (баннеры, ссылки, можно добавить «витрину» на ваш сайт) и хорошие показатели конверсии (даже для нецелевого трафика).

• Не уйдете в минус при выигрыше привлеченного пользователя (в отличие от казино).

• Предоставляется детальная статистика по каждому клиенту.

• Все абсолютно легально и законно.

• Минимальная сумма для получения выплаты невелика – 3000 рублей, получите на рублевый кошелек Webmoney.

CityAds – выгоднейшая партнерская программа с оплатой за действие посетителя. То есть, если пришедший от Вас посетитель выполнит какое-то действие: просмотрит целевую страницу, рекламный ролик, загрузит файл или бесплатно зарегистрируется – рекламодатель платит за это Вам деньги. Здесь полно рекламодателей, причем, не только продвигающих свои браузерные или клиентские игры, но и банки, магазины, Форекс-центры.

Alawar – данная система (которая, кстати, успешно работает 5 лет) предлагает заработать вебмастерам и не только на реализации казуальных игр. Игры интересны и красочны, естественно, на русском языке. Пользователь скачивает демо-версию (лимит – 30 минут), но для того чтобы получить полную версию, нужно ввести код активации. Для активации нужно отправить платную смс или заплатить электронными деньгами. Вы в случае покупки получите 50 % (около 2 долларов).

Ну и, конечно, нельзя не упомянуть партнерские программы Интернет-магазинов, где вам платят процент за каждого клиента.








21. Зарабатываем на своем сайте или блоге – продаем рекламу



Условно сайты и блоги, которые способны зарабатывать для своего хозяина что-то существенное, можно назвать «хорошими». А сайты не способные – «плохими». Сейчас мы с Вами разберемся, какими параметрами должен обладать ресурс, чтобы он был «хорошим». Но для начала немного о видах сайтов. Все Интернет-ресурсы можно поделить на три группы:

• коммерческие;

• информационные;

• развлекательные. Первая группа – это ресурсы, которые предназначены для продажи товаров или рекламы услуг. Например, Интернет-магазины или сайты фирм.

Вторая группа – ресурсы, на которых размещены разные познавательно-образовательные материалы.

И последняя группа – сайты для отдыха. Это разные форумы, социальные сети, кино, фото и музыкальные сайты. А также разные приколы, крылатые высказывания и

т. д. Проще говоря, коммерческие сайты – это те, на которые посетители приходят с намерением купить, информационные – с намерением узнать, и развлекательные – отдохнуть.

Конечно, бывает, что сайт или блог можно отнести к нескольким категориям сразу. Например, ресурс neumeka. ru – и коммерческий, так как на нем продаются видеокурсы, и информационный, так как на нем много разных образовательно-познавательных статей. Но все-таки он больше информационный, а коммерческий – постольку поскольку.

Рассматривать способы заработка мы будем, в первую очередь, применительно к информационным и развлекательным ресурсам, так как коммерческие и так созданы для зарабатывания денег. Мы же говорим о сайтах, которые были созданы для того, чтобы поделиться чем-то с Интернет-пользователями (информацией, музыкой, видео, картинками). Конечно, бывает и так, что Интернет-ресурсы создаются не для того, чтобы чем-то поделиться с посетителями, а изначально – для заработка. Но это уже совсем другая история и тема для отдельной большой статьи или даже книги.

Итак, начнем. Мы определили тип сайта или блога. Теперь узнаем, «хорош» ли наш ресурс для заработка.

Первый критерий оценки – посещаемость, то есть, сколько на него заходит человек в сутки. Чтобы оценить этот параметр, нужно установить какой-нибудь счетчик посещаемости. Лучше выбрать liveinternet или Яндекс. Метрика (или и тот и другой). Другие счетчики – хуже, и их установка не имеет смысла. К исключениям можно отнести разве что Google Analytics. Кстати, счетчик должен быть установлен на каждой странице сайта.

Следующий параметр оценки Интернет-ресурса в плане его способности к зарабатыванию денег – это набор определенных характеристик. Характеристики, которые нам интересны, – это возраст сайта, количество страниц в индексе Яндекса, ТИЦ, Page Rank. Важно знать, какие характеристики присущи Вашему Интернет-ресурсу. Чтобы их узнать, нужно зайти на какой-нибудь сервис анализа сайта.

Таким образом, Вы можете оценить то, что есть на данный момент. Со временем эти характеристики могут изменяться. Имеет смысл периодически их проверять (раз в один-два месяца). Если цифры растут, значит, Вы двигаетесь в правильном направлении. Конечно, если действуете законными, то есть разрешенными поисковыми системами способами.

Хороший для заработка сайт – это:

• посещаемость от 500 человек в сутки;

• ТИЦ от 10;

• Page Rank от 1;

• в индексе Яндекса от 150 страниц;

• возраст сайта – старше шести месяцев. Теперь, когда мы определили тип своего ресурса (коммерческий, информационный или развлекательный), знаем его посещаемость, пора перейти к самому интересному – к заработку. Что он собой представляет?

Всевозможные способы зарабатывания денег при помощи своего Интернет-ресурса можно назвать одним-единственным словом – реклама. То есть, Вы на своем сайте или блоге что-то рекламируете и получаете за это денежки.

Новички обычно понимают данный процесс так: они размещают рекламную картинку (баннер) какого-то товара, и за это рекламодатель им платит. Или же размещают какую-то рекламно-хвалебную статью и получают денежку. И первый, и второй вариант, конечно, встречается, но крайне редко, и не в таком виде, в котором себе представляют новички. То есть, суть, в общем-то, верная – Вы что-то на своем сайте размещаете за деньги. Но вот делаете Вы это не напрямую, а через посредника. Это и проще, и быстрее, и выгоднее. Объясним на примере.

Допустим, у Вас есть сайт, и Вы хотите на нем зарабатывать. Так как Вы знаете, что это можно сделать, размещая на нем рекламу, нужно найти человека (фирму), которому это будет интересно. Это не такая простая задача, как может показаться. Мало того, что нужно найти рекламодателя и убедить его, что ему это выгодно, так еще и сделать так, чтобы он был доволен. Это то же самое, как продавать пылесосы, предлагая их прохожим на улице. Времени и сил будет потрачено много, а вот результат вряд ли вообще будет.

Или другой пример, но уже со стороны рекламодателя. Есть товар, который Вы хотите продать. Для этого нужно его рекламировать на разных Интернет-ресурсах. Получается, что нужно, во-первых, найти подходящие сайты, во-вторых, договориться с их владельцами и, в-третьих, контролировать размещенную рекламу и не забывать ее оплачивать. И это не считая множества технических и организационных нюансов.

Вот для того, чтобы облегчить жизнь владельцу сайта и рекламодателю, и существуют многочисленные посредники. Они помогают владельцу Интернет-ресурса «встретиться» с рекламодателем. Все это происходит в автоматическом режиме и не требует личного контакта – быстро, просто и удобно. Конечно, посредники имеют с этого свой процент, но в итоге все в выигрыше.

Как это происходит? Вы заходите на сайт посредника, регистрируетесь на нем, добавляете свой ресурс в систему, выполняете требуемые операции и получаете деньги. О каждом из этих шагов подробно написано на сайте посредника. Вам нужно просто внимательно ознакомиться с этой информацией и выполнить необходимые действия. В крайнем случае, всегда можно обратиться за консультацией в службу поддержки – у каждой уважающей себя системы (посредника) она есть.

У каждой системы свои особенности. И речь идет не только об условиях работы и требованиях к принимаемым сайтам. В первую очередь, это касается внешнего вида рекламы. То есть то, как будет выглядеть размещенная на Вашем ресурсе реклама, зависит от типа системы, с которой Вы будете работать. Например, она может быть в виде небольших рекламных анонсов или в виде картинок с кратким описанием. Вот, исходя из этого, все системы принято делить на несколько групп. О них мы сейчас и поговорим.

 

Контекстная реклама

Ее можно будет по-разному оформить и расположить – выбрать подходящий цвет ссылок и текста, их размер, а также вид и окантовку рекламного блока. Контекстная реклама подходит для любого типа сайта, но больше всего – для информационных ресурсов. Доход, в первую очередь, зависит от тематики и посещаемости. Чем меньше посещаемость и чем ближе тема – тем ниже доход.

Деньги начисляются за клики. То есть, когда посетитель ресурса нажимает на рекламную ссылку в блоке контекстной рекламы, за это начисляется денежка. Получается, Вам платят за то, что человек уходит с Вашего сайта на другой сайт по рекламной ссылке. Стоимость такого перехода может быть разной – от нескольких копеек до нескольких рублей за одного такого перешедшего посетителя.

Контекстная реклама представлена двумя крупнейшими системами – Яндекс и Google AdSense. В систему Яндекса попасть сложнее: сайт должен удовлетворять определенным требованиям и иметь посещаемость от 300 человек в сутки. Но зато есть и свои преимущества: гибкая настройка внешнего вида рекламы, консультации специалистов, различные бонусы. В Google AdSense попасть проще – нет порога посещаемости. Главное – чтобы сайт соответствовал определенным требованиям.

Profit-Partner – это сайт, через который можно подключиться к РСЯ. Лучше делать это именно через этот ресурс, а не напрямую через Яндекс, так как кроме честно заработанных денег Вы получите еще массу приятных и полезных «плюшек».
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Google AdSense – сайт, через который можно подключиться к системе контекстной рекламы от Гугл.
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Еще один вид рекламы – это тизеры. Тизеры – это маленькие картинки с коротким «заманушным» текстом. Такой тип рекламы подходит, в первую очередь, развлекательным сайтам. Доход напрямую зависит от посещаемости. Чем она выше – тем выше доход.

Несмотря на то, что содержание тизеров может быть разным, наибольший доход приносят «желтые» картинки с якобы сенсационными новостями. Например: «Узнай, как быстро сбросить двадцать килограмм» или «Уникальный способ увеличить грудь на два размера». Нажав на такую рекламу, пользователь попадает на сайт, на котором ему, как правило, нужно пройти что-то вроде теста. Он потратит на это какое-то время, но когда захочет получить результат, сайт «сообщит», что для этого нужно отправить смс-сообщение на определенный номер. Естественно, смс – платное, то есть со счета телефона спишется какая-то сумма. Можно сделать вывод, что большинство тизеров – это лохотрон. Вы отправляете своих посетителей на сайты, которые их так или иначе обманут. Конечно, есть и другие тизеры с нормальной рекламой товаров и услуг.

Но приносят они гораздо меньше денег. Деньги начисляются за то, что посетители Вашего сайта нажимают на тизеры, то есть уходят на сайт рекламодателя.

Сайты:

• Direct/ADVERT – посещаемость должна быть не менее 300 человек в сутки.

• Bodyclick – посещаемость должна быть не менее 100 человек в день.

• Рay-click – минимальная посещаемость от 500 человек.

• Ladycash – для сайтов с женской аудиторией. Хорошая цена клика, минимум – 50 человек в сутки.








22. Зарабатываем на своем сайте или блоге – продаем SЕО-статьи



Речь идет о размещении статей. Принцип здесь следующий: Вы размещаете на своем Интернет-ресурсе статьи, в которые вставлены ссылки (одна или несколько) на сайты рекламодателя. То есть, Вы и новые статьи получаете, и деньги зарабатываете. Статьи можно размещать как навсегда, так и временно, но это уже зависит от специфики биржи.

Итак, статейный маркетинг представляет собой процесс SEO-продвижения одних сайтов путем размещения платных статей с определенными ссылками внутри на других сайтах, которые в данном случае выступают «донорами». Привлекательность сайта-донора и, соответственно, цена размещения статьи зависит главным образом от его поисковых «пузомерок» – показателей Google PR и Яндекс ТИЦ. Чем выше эти показатели, тем больше денег можно «срубить», размещая у себя PR-статьи. Теперь – о наиболее популярных сервисах, позволяющих вебмастерам зарабатывать на сайтах, а оптимизаторам – продвигать свои интернет-ресурсы.

Лучшая система размещения статей – Miralinks.
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Требования к сайтам:

• Возраст домена: старше 6 месяцев.

• Не принимаются: сайты «взрослой» тематики, форумы и сайты на доменах 3-го уровня, а также площадки, размещенные в доменных зонах. uсoz., narod., blogpost., blogspot., livejournal., ya. и site.google.com.

• Яндекс ТИЦ: не менее 10.

• Google PR: не имеет значения.

• Страниц в индексе Яндекс и Google: не менее 100. • Посещаемость: от 50 человек в сутки.

• Модерация: техническая и ручная. Финансовые особенности: • Комиссия системы: 12 %.

• Цена за размещение статьи: назначается вебмастером.

• Начисление средств: сразу после подтверждения рекламодателем.

• Минимальная сумма к выводу: ограничений нет, но первый вывод средств может быть осуществлен не раньше чем через 3 месяца с момента регистрации в системе. После 3-х месяцев ограничение снимается.

• Платежные системы: WebMoney, ЯндексДеньги, банковский перевод для вывода денег, плюс еще QIWI, Robokassa и GameDealer – на ввод денег в систему.

Miralinks – безусловный лидер на рынке статейного маркетинга, успешно работающий в РуНете еще с 2007 года. Это именно тот случай, который безо всяких раздумий можно штамповать фразой «проверено временем».

Данный сервис предлагает удобный пользовательский интерфейс с множеством полезных функций, которые способны сделать приятной работу как вебмастера, так и рекламодателя. Но что самое важное, с Miralinks работать не только приятно, но и выгодно. Владельцы «трастовых» сайтов со средними показателями PR (от 2 до 4) и ТИЦ (от 100 до 500) могут заработать от 200 до 1000 USD в месяц. Столь широкий диапазон объясняется влиянием нескольких факторов:

• показателями поисковых систем;

• активностью самого сайта (количество и качество публикуемого контента);

• тематикой сайта (некоторые тематики оплачиваются значительно «вкуснее»: финансы, ИТ, авто и прочие сферы деятельности, в которых крутятся большие деньги);

• посещаемостью сайта; Кроме того, Miralinks – это очень надежный сервис.

Можете не сомневаться, что все заработанное непосильным трудом будет вам выплачено вовремя и в полном объеме. В общем, если вы до сих пор не работаете с Miralinks, то вам однозначно сюда, будь вы хоть вебмастером, хоть рекламодателем.

http://www.miralinks.ru/

 

Еще одна известная биржа – WebArtex.
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Требования к сайтам:

• Возраст домена: старше 12 месяцев.

• Не принимаются: сайты «взрослой» тематики, кино, Интернет-магазины и т. п., а также сайты на доменах 3-го уровня, за исключением определенного списка разрешенных доменов, который можно найти на официальном сайте системы.

• Яндекс ТИЦ: не менее 20.

• Google PR: не имеет значения.

• Страниц в индексе Яндекс и Google: не менее 50.

• Посещаемость: не имеет значения, но чем больше, тем лучше.

• Модерация: техническая и ручная. Финансовые особенности:

• Комиссия системы: 10 %.

• Цена за размещение статьи: назначается системой WebArtex автоматически на основе разработанного алгоритма.

• Начисление средств: ровными частями в течение 90 дней и только после того, как статья будет проиндексирована поисковыми системами Google и Яндекс.

• Минимальная сумма к выводу: ограничений нет. Правда, на данный момент для того, чтобы вывести средства, нужно написать соответствующее письмо в службу поддержки.

• Платежные системы: WebMoney, QIWI.

WebArtex – это новый проект, который с ходу громко заявил о желании составить конкуренцию Miralinks на российском Интернет-рынке статейного маркетинга. Есть даже подозрение, что у истоков WebArtex стоят люди, состоявшие ранее в структуре проекта Miralinks. Но это лишь мое субъективное мнение. Пока же могу сказать, что старт нового проекта можно считать успешным. Несмотря даже на то, что функционал WebArtex все еще немного сыроват, но ведь и Москва не сразу строилась. Интерфейс – вполне дружелюбный, программные механизмы работают нормально.

Имеется своя изюминка, главным образом отличающая WebArtex от Miralinks, – это поэтапный и равномерный способ начисления средств за размещенные статьи. Который, к тому же, запускается лишь после того, как соответствующие страницы попали в оба индекса поисковых гигантов Google и Яндекс. Да, времени на зачисление денег уйдет больше, чем у Miralinks, зато комиссию за свои услуги WebArtex берет на 2 % ниже. Кроме того, данная система может порадовать вебмастеров бонусом за быстрое размещение статей (в течение 3 часов с момента заявки) в размере 5 % процентов от стоимости.

http://webartex.ru/

 

Liex
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Требования к сайтам:

• Возраст домена: не имеет значения.

• Не принимаются: сайты, занимающиеся противозаконной деятельностью, а также сайты, грубо нарушающие лицензии поисковых систем.

• Яндекс ТИЦ: не имеет значения.

• Google PR: не имеет значения.

• Страниц в индексе Яндекс и Google: не имеет значения.

• Посещаемость: не имеет значения.

• Модерация: техническая и ручная.

Финансовые особенности:

• Комиссия системы: гибкая – до 30 %, комиссией облагается рекламодатель.

• Цена за размещение статьи или ссылки: назначается вебмастером.

• Начисление средств: гибкое, зависит от типа выполненного задания.

• Минимальная сумма к выводу: ограничений нет.

• Платежные системы: WebMoney и банковский перевод. В случае с WebMoney вывод средств происходит мгновенно.

В отличие от вышеописанных сервисов, Liex является не только системой статейного маркетинга, но и предоставляет множество вариантов по продаже ссылок в уже размещенных на том или ином сайте статьях. Поэтому главное преимущество проекта Liex перед Miralinks и WebArtex – это его гибкость. Впрочем, с другой стороны, большое разнообразие подходов может изрядно «напрячь» рядового вебмастера или рекламодателя, и он попросту не захочет работать с данной системой. Но если вы предпочитаете щепетильный подход к делу, то Liex – это именно то, что вам нужно.

Теперь чуть подробнее об этой самой гибкости и разнообразии подходов. Итак, статьи и ссылки на Liex можно размещать, используя сразу целый ряд разных способов оплаты:

• ежедневный (деньги начисляются каждый день пока рекламодатель не решит отменить оплату);

• на год (статьи и ссылки размещаются на год, после чего их можно удалить; начисление денег происходит ежедневно в течение года в равных долях от общей оплачиваемой суммы);

• вечный (статьи и ссылки размещаются навсегда, правда, деньги блокируются на счете сроком на полгода, после чего их можно вывести);

• в рассрочку (статьи и ссылки размещаются навсегда, оплата производится ежедневно в течение года равными частями);

Кроме того, можно размещать статьи и ссылки под конкретную поисковую систему (Google или Яндекс) с ежедневной оплатой за их нахождение в индексе.

Главный «минус» Liex мне видится в невозможности для владельца сайта заработать действительно существенные деньги по причине этой самой гибкости подходов. Как показывает опыт, 100 USD в месяц на Liex – это предел мечтаний для ресурса со средними показателями поисковых «пузомерок». С другой стороны, требовательность данной системы – на порядок ниже, чем у многих других, поэтому вам не придется выискивать свежий контент для размещения той же рекламной ссылки. Liex молча примет и, мягко говоря, несвежий материал.

А если смотреть с позиции рекламодателя (оптимизатора), то Liex – просто прекрасный и экономный вариант для продвижения своих сайтов. Ведь у рекламодателя имеется уникальная возможность заказать размещение статей или ссылок за ежедневную оплату, а там, исходя из «донорского» трафика, принимать решение, стоит ли игра свеч, и надо ли продлевать оплату своих материалов. Так что, щепетильным рекламодателям, умеющим считать свои деньги, очень рекомендую именно Liex. Да и вебмастерам глупо было бы игнорировать столь надежный и проверенный, пускай и не самый прибыльный, способ монетизации своего ресурса.

http://www.liex.ru/








23. Зарабатываем на своем сайте или блоге продаем SЕО-ссылки



Принцип следующий: вы размещаете на своем ресурсе ссылку на другой сайт один раз и навсегда и получаете за нее денежку. Делается это вручную, а не через специальный код. Размещать такие ссылки можно либо в тексте статьи, либо в виде постового (заметки в конце статьи).

Ссылочный маркетинг, предполагающий размещение так называемых «вечных» ссылок, по своему принципу аналогичен вышеописанному статейному маркетингу. Здесь так же важна величина поисковых характеристик, да и в целом, «трастовость» сайта в глазах Google и Яндекс. Но главное отличие заключается в том, что вместо статей с несколькими ссылками, на сайте-доноре размещается одна единственная SEO-ссылка, причем, она может быть вставлена как в новую статью, так и в уже существующую (зависит от желаний заказчика). Вебмастера и блогеры через размещение платных ссылок получают материальную выгоду, а оптимизаторы поднимают свои сайты в поисковой выдаче по определенным ключевым фразам. Рассмотрим наиболее действенные биржи ссылочного маркетинга в Рунете.

 

GoGetLinks
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Требования к сайтам:

• Возраст домена: старше 6 месяцев.

• Не принимаются: сайты «взрослой» тематики, форумы и сайты на бесплатных доменах 3-го уровня.

• Яндекс ТИЦ: не менее 10.

• Google PR: не имеет значения.

• Страниц в индексе Яндекс: не менее 80.

• Посещаемость: не имеет значения.

• Модерация: техническая и ручная. Отметим, что модерация в GoGetLinks очень строгая – по статистике в систему попадают меньше 20 % от всего числа предложенных сайтов.

 

Финансовые особенности:

• Комиссия системы: 10%

• Цена за размещение ссылки: назначается вебмастером. • Начисление средств: после подтверждения рекламодателем и попадания статьи со ссылкой в индекс поисковой системы Яндекс.

• Минимальная сумма к выводу: ограничений нет, но первый вывод средств может быть осуществлен не раньше чем через 3 месяца с момента регистрации в системе. После 3-х месяцев ограничение снимается.

• Платежные системы: WebMoney – для вывода средств из GoGetLinks, и практически все доступные на сегодня сервисы – для ввода денег в систему.

GoGetLinks – это дочерний проект гиганта Miralinks, работающий в сфере ссылочного маркетинга с 2009 года и «заточенный» под поисковую систему Яндекс. Если Miralinks – безусловный лидер статейного продвижения, то GoGetLinks лидирует на рынке ссылочного продвижения. И этому есть вполне логичные объяснения.

Жесткая модерация сайтов отсекает площадки с некачественным контентом, поэтому в GoGetLinks практически невозможно найти «плохие» сайты. Отсюда и, наверное, самые высокие цены среди аналогичных сервисов РуНета за размещение ссылок и обзоров. Так, на площадках с ТИЦ больше 1000 за одну проданную ссылку можно получить 25 USD. «Маленькие» сайты с показателями ТИЦ от 100 до 250 тоже не останутся в обиде на GoGetLinks – за одну ссылку или обзор они могут получить от 5 до 10 USD. Месячный доход при работе с этим проектом для разных сайтов может варьироваться в широком диапазоне где-то от 100 до 500 USD и больше.

Оплата происходит после того, как рекламодатель подтвердит выполненную работу, а страница с обзором или ссылкой проиндексируется Яндексом. Выводить средства можно в любой рабочий день. Правда, перед первым выводом денег вебмастеру необходимо пройти некий испытательный срок в 3 месяца. После чего – это ограничение снимается. В общем, все как на Miralinks.

Надежность и гарантии у GoGetLinks – на высшем уровне, поэтому можно абсолютно не волноваться по поводу получения заработанных денег. Имеется собственный сайт с качественным контентом – обязательно попробуйте для начала пройти модерацию на GoGetLinks. Если с первого раза не получится, не отчаивайтесь, и попытайтесь в письменном виде убедить модераторов системы, что ваша площадка отвечает всем их требованиям. Поверьте, они могут пересмотреть свое решение в позитивную для вас сторону.

Для рекламодателей и оптимизаторов, покупающих на GoGetLinks ссылки, ввиду высокого качества площадок, обеспечивается очень высокий SEO-эффект. Что обеспечивает быстрое и эффективное поисковое продвижение их сайтов, причем не только под Яндекс, но и под другие «поисковики».

http://www.gogetlinks.net/

 

GetGoodLinks
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Требования к сайтам:

• Возраст домена: старше 6 месяцев.

• Не принимаются: сайты «взрослой» тематики, форумы и сайты на бесплатных доменах 3-го уровня.

• Яндекс ТИЦ: не имеет значения.

• Google PR: не менее 1.

• Страниц в индексе Яндекс и Google: не менее 80.

• Посещаемость: не имеет значения.

• Модерация: техническая и ручная. Финансовые особенности:

• Комиссия системы: 10 %.

• Цена за размещение ссылки: назначается вебмастером.

• Начисление средств: после подтверждения рекламодателем и попадания статьи со ссылкой в индекс поисковой системы Google.

• Минимальная сумма к выводу: ограничений нет, но первый вывод средств может быть осуществлен не раньше чем через 3 месяца с момента регистрации в системе. После 3-х месяцев ограничение снимается.

• Платежные системы: WebMoney – для вывода средств из GetGoodLinks, и практически все доступные на сегодня сервисы – для ввода денег в систему.

GetGoodLinks – это, как и GoGetLinks, еще одна «дочка» Miralinks, работающая в сфере ссылочного маркетинга по схожему принципу, но «заточенная» под индексацию в Google. Поэтому почти все, что было описано в предыдущем пункте о сервисе GoGetLinks, применимо и к GetGoodLinks. За исключением нескольких отличий, связанных с особенностями самого «поисковика» Google.

Принципиальное отличие GetGoodLinks (и одно из преимуществ, кстати) заключается в том, что здесь ссылки можно размещать на страницах с определенным весом от Google PR (0,1,2… и т. д.). Причем, чем выше вес страницы, тем больше будет стоимость размещения ссылки или обзора. Так, за ссылку на странице с PR=2 можно в среднем заработать 15 USD, а с PR=3 – от 25 USD. Цены за свои услуги вебмастер устанавливает самостоятельно, исходя из спроса и средних цен по системе.

В остальном же – все аналогично с GoGetLinks, то есть оплата работы производится после попадания странички в индекс ПС Google и т. д. и т. п. Надежность и гарантии сомнениям не подлежат. Начать работу с GetGoodLinks рекомендую отсюда. Для оптимизаторов проект GetGoodLinks более удобен в том случае, когда они желают продвигать свои сайты под поисковую систему Google.

http://www.getgoodlinks.ru/

 

UNU.RU
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Требования к сайтам:

• Возраст домена: старше 6 месяцев.

• Не принимаются: наверняка, условия приема сайтов аналогичные всем остальным ссылочным биржам вечных ссылок.

• Яндекс ТИЦ: не менее 10.

• Google PR: не имеет значения.

• Страниц в индексе Яндекс: не менее 50.

• Посещаемость: от 50 человек в сутки.

• Модерация: техническая и ручная.

 

Финансовые особенности:

• Комиссия системы: 15 %.

• Цена за размещение ссылки: назначается вебмастером.

• Начисление средств: сразу после попадания страницы с обзором в индекс Яндекса.

• Минимальная сумма к выводу: без ограничений как по сумме, так и по срокам вывода.

• Платежные системы: WebMoney.

UNU.RU – это новый проект по продаже, так называемых, «вечных» ссылок от биржи текстового копирайтинга TurboText, запущенный в свет в 2013 году и работающий до настоящего момента в режиме бета-тестирования. Тем не менее, спешим сообщить, что работа уже пошла и первые сделки по размещению обзоров осуществлены, а первые деньги вебмастерами заработаны. И это, наверное, ключевой критерий показателей качества новой системы.

Недостатки UNU.RU – это большая, как для «стартапа», комиссия системы в размере 15 %. А вот из преимуществ по сравнению с аналогичными биржами выделим упрощенную процедуру вывода средств из системы – вебмастерам не нужно ждать 3 месяца (или полгода как в случае с Liex), чтобы перевести деньги на свои электронные счета.

Но главное и ключевое преимущество данной биржи, как ни парадоксально, скрывается именно в ее новизне. Потому как каждый вебмастер сейчас имеет прекрасную возможность попасть в «число первопроходцев» UNU.RU, а следовательно – шансы заполучить постоянных клиентов на этом сервисе резко возрастают. Так что, спешите регистрироваться, чтобы потом, читая где-то на просторах вебмастерской блогосферы об очередном финансовом успехе конкурирующих сайтов, не долбить себя крылатой фразой из популярного советского кинофильма: «На его месте должен был быть я».

http://www.unu.ru/

 

RotaPost
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Требования к сайтам и блогам:

• Возраст домена: не имеет значения.

• Не принимаются: сайты «взрослой» тематики, форумы, интернет-сообщества, сайты на сервисах meloklinks, mail.ru, ya.ru и сайты на доменах 3-го уровня.

• Яндекс ТИЦ: не менее 10.

• Google PR: не менее 1.

• Страниц в индексе Яндекс и Google: не менее 50.

• Посещаемость: не имеет значения.

• Модерация: техническая и ручная.

 

Финансовые особенности:

• Комиссия системы: 15 %.

• Цена за размещение ссылки: назначается вебмастером или блогером.

• Начисление средств: сразу после подтверждения рекламодателем, не дожидаясь индексации страницы поисковыми системами.

• Минимальная сумма к выводу: 100 российских рублей, выводить средства можно не чаще 2 раз в месяц.

• Платежные системы: WebMoney – на выход, плюс Robokassa, QIWI, банковский перевод – на вход.

RotaPost – единственная крупная биржа «вечных» ссылок в РуНете, позволяющая зарабатывать на продаже ссылок не только владельцам сайтов, но и владельцам блогов. В этом заключается ее главная отличительная черта и главное преимущество над конкурирующими сервисами. Естественно, средние цены за размещение обзоров и ссылок, немного ниже, чем у того же GoGetLinks, и это логично. Впрочем, каждый вебмастер и блогер вправе самостоятельно решать вопросы ценообразования.

Биржа RotaPost, начиная с 2009 года, отработала уже солидный срок, поэтому в плане надежности к ней претензий быть не может. Что касается потенциальных заработков, то, думаю, среднестатистический блогер может рассчитывать примерно на 50-100 USD ежемесячной «прибавки к зарплате». А вот владельцы «продвинутых» и популярных блогов, наверняка, могут похвастаться цифрами на порядок солиднее.

В общем, если у вас имеется один или несколько блогов – добро пожаловать на RotaPost. Монетизируйте свою работу, ибо любой труд должен быть вознагражден материально.

http://www.rotapost.ru/








24. Фриланс – работа на удаленке по сети



Фриланс – это удаленная (надомная, свободная) работа, которая осуществляется без привязки к рабочему месту, и в любое удобное для вас время. Удаленная работа существует в России уже не первый год, но, по-прежнему, существует спор о целесообразности данного вида заработка. Хотя в США и Европе работу на дому, так называемую «удаленку», профессионально используют уже с середины 80-х годов прошлого века.

В нашей же стране, основная масса соотечественников, до сих пор не знает, что такое удаленная работа, и зачем она нужна в принципе. Хотя, в трудовом кодексе Российской Федерации, существует точное определение «надомной (удаленной) работы», а значит, у каждого человека, который решит заняться данным видом деятельности, есть законодательное право.

Удаленная работа в интернете (фриланс) считается формой трудовых отношений работника и работодателя, характеризующаяся сотрудничеством обеих сторон вне офиса. Проще говоря, существует заказчик, который дает определенное задание, и назначает за него вознаграждение. Соответственно, есть исполнитель (фрилансер), который по своему желанию и праву может взять данное задание для его дальнейшего выполнения.

Фрилансер выбирает себе работу сам, по определенным параметрам – стоимость вознаграждения, сроки выполнения, объемы, и т. п., которые оговариваются непосредственно с заказчиком задания. По данным универсальной энциклопедии «Wikipedia»: В Соединенных Штатах фрилансеры составляют 7,4 % работающих людей, т. е. практически каждый десятый работник предпочитает работать в качестве фрилансера.

Условия подобной работы выгодны для обеих сторон: заказчики избавлены от необходимости арендовать помещение и оборудовать рабочие места для своих работников, а преимущества исполнителей очевидны – можно быть в другом городе или совсем рядом. Для работы в Интернете это не имеет никакого значения.

Фриланс может стать и хобби, дающим небольшой заработок (подработку), работой для удовольствия. Положительным в этой работе является то, что вы можете выполнять ее на расстоянии из дома, сидя в кресле, поглядывая телевизор, в удобное для вас время. Выполняете только ту работу, которая Вам интересна, и в той области, в которой вы являетесь хорошим специалистом. Многие молодые мамы, находясь в декретном отпуске, с удовольствием выполняют такую работу. По плечу такая работа и пенсионерам, и людям временно безработным, и домохозяйкам. Большое подспорье эта работа и для студентов, которые с компьютерами на «ты».

Заказчик оплачивает работу исполнителя по факту получения исполненного заказа, либо, сделав небольшую предоплату. Как видно, это действительно выгодное сотрудничество.

Существует биржи удаленной работы. Здесь трудятся фрилансеры – люди, умеющие выполнять работы по разным специализациям, которые предлагают свои услуги.

Это влечет за собой появление во всемирной сети массу ресурсов с соответствующей тематикой. Специализированные порталы представлены в роли биржи для заказчиков и исполнителей, где для них созданы все условия для продуктивной работы.

На портале Удаленка. Ру (http://ydalehka.ru/) существует список самых популярных фриланс-бирж, которые сегодня лидируют, объединяя множество удаленно работающих исполнителей и заказчиков. Здесь заказчики могут воспользоваться как услугами профессионалов, так и услугами новичков. А некоторые биржи мы уже рассмотрели в предыдущих главах.
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По опросу freelance.ru – средняя зарплата фрилансеров составляет 44 тысячи рублей – это примерно в 2–3 раза больше среднего дохода офисного сотрудника в регионах. Вполне закономерно, что заработок фрилансера зависит от личного профессионализма и востребованности работы, которую он выполняет. Нередко к этим факторам причисляют и фактор везения, который проявляется в умении находить щедрого заказчика (фрилансеры примерно одинаковой квалификации могут получать совершенно разные деньги за выполнение аналогичной работы).

Разумеется, у зарплаты фрилансера есть минимальные и максимальные границы. Различные сферы занятости предполагают различные статьи доходов. Наиболее низко оценивается работа рерайтеров, копирайтеров и переводчиков. Программисты и дизайнеры могут рассчитывать на более высокую оценку своего труда.

Средний месячный доход квалифицированного фрилансера-переводчика составляет порядка 900-1100 долларов. Дизайнер и программист за такой же период работы получат в среднем по 1200–2000 долларов. Фотограф может рассчитывать на 900 долларов, а диктор – на 700 у. е. Месячная работа специалиста по обработке видео и аудио оценивается в 1400 и более долларов. Разумеется, суммы зависят от множества факторов и меняются с течением времени, однако ориентироваться на этот прайс-лист можно. Помните: размер заработка зависит только от вашей трудоспособности и квалификации.

Чтобы стать фрилансером нужно обладать:

• усидчивостью;

• умением грамотно общаться;

• терпением и желанием приобрести определенные навыки;

• стремлением к достижению поставленной цели;

• ответственностью;

• самостоятельностью и способностью принимать решения;

• уверенностью в себе и своих силах.

Что необходимо иметь фрилансеру: современный ПК, ноутбук или планшет;

• свободный доступ в интернет;

• электронный ящик (е-майл) и сервисы быстрой связи (скайп, аська и т. д.);

• электронный денежный кошелек.

Что должен уметь фрилансер:

• разбираться с компьютером и офисными приложениями, такими как – ворд, эксель и т. п.;

• разбираться в программах, соответствующих специализации.

Рассмотрим и лучшие фриланс биржи, которые вы сможете найти в списках на сайте «Удаленка», или же через поисковые системы в интернете.

 

Веблансер – биржа удаленной работы

Популярные профессии: Оптимизатор, иллюстратор, копирайтер, sео-копирайтер, вэб-дизайнер, контент-менеджер, постер и рерайтер.

Очень старая и раскрученная биржа фриланса. Многие успешные фрилансеры и бизнесмены начинали именно с нее. Биржа имеет удобный интерфейс, возможность заполнения портфолио, рейтинговую систему и много-много других плюсов «Weblancer». У нее огромное количество заказчиков, готовых платить достойные деньги. Советуем эту фриланс-биржу всем!

 

Биржа контента Адвего

Популярные профессии: Постер, рерайтер, копирайтер, переводчик, sео-копирайтер.

«Адвего» – одна из популярнейших бирж-контента, а именно для заработка с помощью написания, переписывания и перевода текстов. Больше всего поражает в Адвего – статейный магазин, в котором очень много заказчиков, разбирающих весь контент махом! Начинающим постерам, копирайтерам, рерайтерам и переводчикам очень рекомендуем эту биржу!

 

Фриланс. ру – биржа фрилансинга

Популярные профессии: Маркетолог, верстальщик сайтов, вэб-дизайнер, линк-менеджер, контент-менеджер, копирайтер, переводчик, sео-копирайтер.

«Freelance» – биржа, являющаяся одной из основателей себе подобных проектов. Проект имеет огромную базу заказчиков, которые неплохо платят.

 

Биржа фриланса Free-lance

Популярные профессии: Маркетолог, верстальщик сайтов, вэб-дизайнер, линк-менеджер, контент-менеджер, копирайтер, переводчик, сео-копирайтер.

Проект «Free-lance» аналогичен вышепредставленному проекту. Разве что, конкуренция среди фрилансеров побольше будет, ну а в целом, очень хорошая фриланс-биржа, с хорошими заказами и оплатой.

 

Textsale – лучшая биржа копирайтинга

Популярные профессии: Рерайтер, копирайтер, sео-копирайтер, переводчик.

«Textsale» – самая первая и самая крупная биржа-контента в Рунете. Практически каждый опытный копирайтер знает или хотя бы слышал об этой бирже. Проект нацелен, в основном, на написание и переписывание текстов, так что, для начинающего копирайтера, рерайтера, эта фриланс-биржа просто необходима. Минус биржи, по мнению новичков, – сложный интерфейс. Ну а в целом, биржу только хвалят, как исполнители, так и заказчики.

 

Etxt.ru – биржа рерайтинга и копирайтинга

Популярные профессии: Копирайтер, переводчик, ре-ратер, сео-рерайтер, постер.

Еще одна хорошая фриланс-биржа для заработка на текстах. Имеет удобный интерфейс и рублевый счет.

 

Freelancejob – биржа фриланса

Популярные профессии: Маркетолог, верстальщик сайтов, веб-дизайнер, контент-менеджер, копирайтер, переводчик, sео-копирайтер.

Еще одна вполне доходная фриланс-биржа. Из плюсов, можно отметить, большое количество работ, но цена часто бывает невысокая.

 

Freelancerbay – фриланс биржа

Популярные профессии: Верстальщик сайтов, веб-дизайнер, копирайтер, переводчик, sео-копирайтер.

Очень хороший сервис, если не для основного заработка, то для подработки. Заказы, в основном, – не дорогие, но заглядывать стоит по чаще.

 

Free-lancers.net (фриланс-биржа)

Популярные профессии: Верстальщик сайтов, веб-дизайнер, sео-копирайтер.

В сравнении с вышепредставленными биржами Free-lancers.net, конечно, значительно уступает как сервис фриланса, но все же заказчики там периодически появляются, так что заглядывать можно.








25. Создаем интернет-магазин и зарабатываем на нем



Любой пользователь Интернета может открыть Интернет-магазин с нуля и зарабатывать деньги на продаже товаров, привлекая клиентов через всемирную паутину. Для того, чтобы открыть простой Интернет-магазин нет необходимости арендовать помещение, нанимать персонал, приобретать торговое оборудование, принимать постоянные проверки налоговых органов, пожарной безопасности, санэпидемстанции и др.

Поэтому, на первый взгляд, кажется, что открыть Интернет-магазин гораздо проще, чем в оффлайне. Но как дела обстоят на самом деле?

Интернет-магазин (от англ. online shop) – это магазин, «витрина» которого расположена в интернете, и который дает возможность заказать товар через интернет.

Организовывать онлайн-магазин имеет смысл только тогда, когда Вам есть что предложить людям. Какие товары пользуются спросом в сети – это тема отдельной огромный статьи. Мы же остановимся на технических моментах.

Во-первых, можно заказать создание Интернет-магазина веб студии. Для этого потребуется составить четкий план, где что будет находиться, какими функциями должен обладать ваш Интернет-магазин, как будут приниматься заказы, организовать службу поддержки и др. Лучше всего посмотреть аналогичные Интернет-магазины в сети и указать разработчику на подобный вариант, который вы хотите получить в конечном итоге. Грамотно составленное техническое задание на разработку Интернет-магазина спасет от дополнительной головной боли!

Существенным минусом создания Интернет-магазина с нуля является стоимость. Сколько будет стоить создание интернет магазина? За подобную разработку вам придется выложить сумму от 30000 рублей и выше.

Во-вторых, можно самостоятельно создать Интернет-магазин на основе популярных систем управления контентом («движков»). Стоимость подобных «движков» – от 5000 рублей. Наиболее популярными «движками» для создания Интернет-магазина являются 1С-Битрикс, Amiro, Shop-Script и др. Движки уже полностью наделены всеми необходимыми функциями для организации работы Интернет-магазина. Вам же остается изучить подробную документацию, хорошо ориентироваться в административной панели и управлять модулями сайта. То есть, вы сможете самостоятельно добавлять новые товары на сайт, изменять стоимость, проводить акции и рассылки для клиентов и многое другое.

В-третьих, можно создать Интернет-магазин на основе фида (каталога товаров) партнерской программы. То есть, вы регистрируетесь в партнерской программе и получаете в свое ведение полноценный Интернет-магазин с партнерскими товарами. Затраты на создание подобного интернет магазина – минимальны. За каждый заказ с Вашего магазина, на партнерский счет начисляется определенный процент.

В-четвертых, если вы обладаете специальными навыками, можно создать Интернет-магазин самому. Приобрести обучающие видео-курсы и самостоятельно пройти обучение php, perl, java и другим языкам программирования. Существенным минусом данного способа являются временные затраты. На изучение различных языков программирования может потребоваться далеко не один месяц, и создать профессиональный Интернет-магазин не каждому по силам!

Самый приемлемый способ создания собственного Интернет-магазина с нуля – это воспользоваться уже готовым движком. Наиболее популярным и качественным «движком» является 1С-Bitrix. Он обладает всем необходимым набором функций для организации работы Интернет-магазина. Для начала можете опробовать пробную версию системы, чтобы оценить все ее преимущества. Подробную инструкцию о том, как организовать работу и весь опыт создания интернет магазина вы так же можете скачать на официальном сайте 1С-Bitrix.

На самом деле, технических сложностей для подкованного в данном вопросе человека не возникнет. Сложнее организовать раскрутку Интернет-магазина, доставку товаров, найти склад для продукции, оформить документацию и др. Отличие от создания розничного магазина лишь в том, что ваш магазин будет принимать заказы через Интернет и осуществлять доставку товара. Вся остальная волокита практически ничем не отличается от обычной торговли.

Куда проще создать партнерский интернет магазин автозапчастей, одежды, парфюма, аксессуаров и т. д. Здесь все вопросы по доставке товаров, ассортименту, документации ложатся на плечи партнеров. Также вам нет необходимости вкладывать деньги на покупку скриптов («движков») интернет магазина. Регистрируясь в партнерской программе, вы получаете скрипт со всеми функциями и товарами для организации собственного Интернет-магазина. Вам останется установить партнерский магазин на отдельный домен и привлекать на него новых клиентов.

Приведем пример. В последнее время широкой популярностью пользуется партнерская программа Vsemayki.ru.
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Для того, чтобы создать интернет магазин на платформе Vsemayki.ru необходимо зарегистрироваться в партнерской программе. После регистрации вы получаете доступ в административную панель, где можете бесплатно скачать скрипт магазина и XML-список партнерских товаров. Здесь же вы найдете подробную инструкцию по установке и настройке Интернет-магазина. Далее подбираете красочный шаблон и ваш Интернет-магазин готов! Все, что вам остается, – это позаботиться о рекламе магазина в сети, и вы будете получать 20 % от всех продаж, сделанных в нем. В административной панели вы так же в любой момент в реальном времени можете посмотреть, сколько зарабатывает ваш интернет магазин.

Таким образом, с помощью партнерских программ вы сможете создать Интернет-магазины из тех товаров, которые будут представлены в «партнерках». Либо сможете организовать собственный Интернет-магазин на основе различных систем управления сайтом и самостоятельно реализовывать продукцию, которую вы закупаете (производите).

Как найти клиентов? Раскрутка вашего Интернет-магазина в сети – задача нетривиальная. От того, насколько грамотно вы подойдете к рекламе вашего магазина, прежде всего, зависит ваша дальнейшая прибыль.

После того, как вся техническая работа завершена (товары с картинками добавлены, настроен прием оплаты, готова служба поддержки, нарисован красивый дизайн), можно приступать к раскрутке магазина. Задача – сообщить о существовании магазина людям, желающим купить товары, которые вы продаете. Давайте перечислим основные шаги:

• подготовить пресс-релиз и разместить его на специальных сайтах пресс-релизов;

• подготовить и стартовать контекстную рекламную кампанию, постоянно мониторить статистику переходов и корректировать ключевые слова;

• оптимизировать уже готовые или создать новые точки входа для привлечения бесплатного трафика с поисковых систем;

• завести блог и регулярно публиковать статьи (советы) по теме сайта;

• зарегистрировать сайт в специализированных каталогах;

• заказать обзоры магазина на тематических блогах;

• постоянно мониторить отзывы о магазине в сети, благодарить за положительные отзывы и адекватно отвечать на критику…

Это далеко не все средства раскрутки Интернет-магазина. Раскрывать каждый из них в данной главе нет никакой возможности.

И еще один важный момент – в последнее время особенно актуально продвижение товаров и услуг через социальные сети. Увеличение трафика – самая большая проблема, с которой сталкиваются владельцы онлайн-магазинов. Рассмотрим несколько различных стратегий социального маркетинга, способных реально увеличить онлайн-аудиторию вашего сайта электронной коммерции и привлечь на него дополнительный целевой трафик. А это значит, что количество ваших продаж тоже увеличится.

Для стабильного роста трафика ежедневно публикуйте свежий контент на своих страницах в социальных сетях. Постоянная публикация свежих материалов в социальных сетях – один из самых простых способов добиться роста посещений вашего магазина. Исследования показали, что оптимальная частота таких публикаций – разная для различных аудиторий. Поэтому подберите нужную частоту публикаций свежего контента самостоятельно, протестировав ее на своей аудитории. Или придерживайтесь частоты постинга в блогах ваших конкурентов.

Минимальное ежедневное количество публикаций постов в «ВКонтакте» – 2–3, Facebook -1, в Twitter – 4–6. Также обращайте внимание на время публикации поста: тайминг в социальных СМИ очень важен. Если ваша аудитория – люди работающие, то они проверяют социальные сети в начале рабочего дня – с 8.30 до 10 часов, в обед – с 12 до 14 и к концу рабочего дня – в 5–6 часов. Если это более молодые люди – например, студенты, то в социальных сетях они сидят по вечерам.

Для поиска высококачественных статей и популярных новостей существуют специальные программы. Большинство из этих приложений способно помочь вам составить грамотное расписание публикаций постов в социальных сетях. Использование таких программ может в разы сократить количество времени, затрачиваемое вами на социальный маркетинг.

Лучший способ увеличить число ваших «друзей» на Facebook – размещение изображений в постах. Было установлено, что фотографии на Facebook генерируют, в среднем, на 50 % больше лайков, чем обычный пост. Поэтому включите ссылку на нужную страницу в ваш текст (предпочтительно после контента, чтобы она выделялась) и прикрепите к посту изображение. Добавление изображения к текстовому объявлению делает его гораздо более эффективным для повышения трафика.

Для «ВКонтакте» также верно утверждение о пользе изображений. Но тексты для этой социальной сети тоже актуальны. Чтобы текст был максимально эффективным, необходимо, чтобы он состоял из трех небольших абзацев с четким посылом и призывом к действию – будь то оценка поста, репост или покупка. Лучше, если эти три абзаца не будут сворачиваться и весь текст будет «на виду».

Делайте ваши сообщества более открытыми, используя социальные кнопки. Чем положительнее впечатление, которое вы производите в социальных сетях, тем больше вероятность, что количество лайков на ваш сайт будет увеличиваться. Лучший способ кардинально повысить количество положительных откликов в социальных сетях – вставка социальных кнопок непосредственно на вашем сайте, либо в используемых вами средствах маркетинговых коммуникаций (блогах, рекламных роликах и т. д.). Обратите внимание на то, что в большинстве блогов есть социальные кнопки. Эти кнопки расположены на самом видном месте, что дополнительно побуждает читателя поделиться интересной статьей.

Вот некоторые места, где обычно размещают социальные кнопки:

• футер сайта/блога (нижняя часть страницы);

• хедер сайта/блога («шапка» сайта);

• новостная лента сайта;

• e-mail-подпись и т. д. Запустите рекламную кампанию на Launchrock.

Launchrock – это популярный бесплатный веб-сервис для создания аккаунтов с email-подпиской на новости сайтов.

Специфика Launchrock заключается в том, что в процессе подписки он интегрируется с социальными сетями. Поэтому этот сервис может стать мощным средством повышения трафика и продаж.

Придумайте рекламный приз-сувенир либо создайте какой-либо иной стимул. А затем используйте социальные черты Launchrock, чтобы сделать этот стимул популярным. Информируйте ваших посетителей о том, что получить более высокие шансы выиграть приз они смогут, если введут свой email на вашей промоушн-странице.

После этого Launchrock покажет им подробную информацию о призе и социальные кнопки. Внимание! Сообщение должно содержать достаточно сильный стимул для того, чтобы ваши посетители захотели им поделиться со своими друзьями. Придумайте что-то в этом духе: «Используйте возможность увеличить ваши шансы на выигрыш холодильника (ноутбука, фотоаппарата, горных лыж и т. д.), пригласив своих друзей присоединиться к нам!» или «Приведите двух друзей на эту страницу, и они вместе с вами получат шанс на бонус!». Это должно помочь увеличить число людей, присоединившихся к вашему промоушену.

Задействуйте социальные отзывы, чтобы получить автоматизированный «эффект сарафанного радио». Использование отзывов о товаре – великолепный способ получить доверие пользователей, дать им возможность увидеть вашу продукцию и увеличить продажи. Существуют специальные программы, позволяющие автоматизировать процесс получения отзывов. Интеграция таких приложений с социальными ресурсами позволит посетителям ваших страниц в социальных сетях увидеть эти отзывы, что приведет к увеличению трафика и числа продаж.

Мы все страдаем от перегрузки информацией. У людей не хватает терпения и времени на то, чтобы усваивать содержание больших текстов или длинных роликов. Поэтому создание крохотных фрагментов контента для быстрого и легкого прочтения/просмотра – растущая тенденция в среде профессиональных маркетологов. Это обязательно должны учитывать владельцы интернет-магазинов. Существуют специальные сервисы, позволяющие создавать такой контент и публиковать его в социальных сетях. Один из таких сервисов – видеохостинг Vine, созданный специалистами Twitter. Бесплатное мобильное приложение Vine дает возможность пользователям создавать и публиковать 6-секундные видеоклипы, которыми легко можно поделиться в социальных сетях.

Ведите блог «Вопросы и ответы» в Twitter. Активность пользователей в вашем Twitter-аккаунте критически важна: это делает ваше сообщество живым и хорошо работающим. Ведение еженедельного блога «Вопросы и ответы» в Twitter – великолепная тактика для роста вашего сообщества и кардинального повышения активности пользователей. Идея заключается в том, чтобы выделять один день в неделю для общения с пользователями по схеме «вопрос-ответ». По мере публикации участниками сообщества вопросов, имеющих отношение к вашему товару, бизнесу, индустрии или еще к чему-нибудь, вам необходимо давать ответы на эти вопросы. А затем отбирать лучшие из них и использовать их при создании поста в блоге. Со временем другие пользователи также примут участие в ваших еженедельных встречах, а ваш бренд станет авторитетным. Помните главное: необходимо отвечать на все вопросы. Оставлять активность пользователя без внимания недопустимо.

Бонусный шаг: подберите хэштег, имеющий отношение к вашему блогу «Вопросы и ответы» в Twitter. И попросите ваше сообщество воспользоваться им в своих твитах. Это поможет брендингу и сделает ваши сеансы популярными среди участников сообщества.

Запустите «Поиск сокровищ» в Pinterest. Pinterest – одна из самых больших социальных сетей в мире. Она может быть успешно использована для широкого круга маркетинговых действий. Одно из таких действий – использование «Поиска сокровищ», который поможет вам создать много шума вокруг вашего бренда и продукции. Принцип работы «Поиска сокровищ» прост: вы связываетесь с несколькими своими партнерами и просите каждого из них прикрепить изображение на своей доске в Pinterest. Задача каждого изображения – дать пользователю подсказку на местонахождение следующего изображения, участвующего в «Поиске сокровищ».

После того, как пользователь «кликает» по последнему из изображений-подсказок, он перемещается на скрытую страницу, где вводит свои личные данные для участия в розыгрыше приза.

Экспериментируйте с различными заголовками в ваших блог-постах. Заголовок блог-поста имеет гораздо большее значение, чем мы полагаем. И должен привлекать не меньше внимания, чем содержание самого поста.

Сделайте процесс передачи информации о ваших товарах через социальные сети максимально простым для своих клиентов. Размещение социальных кнопок обязательно для любого магазина электронной коммерции, который хочет получить преимущество от социального общения в Интернете. Эти кнопки должны располагаться на видном месте в каждом разделе вашего магазина. Не отдавайте предпочтения кнопкам, выполненным в единых цветовых и прочих дизайнерских решениях со страницами вашего сайта. Это может сократить процент социальных ссылок на ваш ресурс. Яркие выделяющиеся кнопки, напротив, способны увеличить количество лайков, что привлечет дополнительный трафик на ваш сайт. Существуют специальные сервисы, которые помогают определить лучшее положение социальных кнопок в разделах вашего сайта и их оптимальный вид.

Инвестируйте средства в инфографику. За последние несколько лет инфографика приобрела огромную популярность. Поэтому инвестирование средств в профессионально разработанную инфографику – один из лучших способов создать большой прирост трафика на ваш сайт. А также – получить большое количество ценных ссылок для SEO. Качественная инфографика может стоить достаточно дорого: от $100 до $1,500. Но это инвестирование себя обязательно окупит. Потратьте немного времени на поиск интересной темы, касающейся вашей индустрии. И придумайте, какие пункты можно создать, чтобы раскрыть эту тему в инфографике.

Пример темы, которая может быть использована при создании инфографики практически на любом сайте электронной коммерции: «Сколько тратят жители России на новогодние подарки по сравнению с жителями других стран?». К такой иллюстрированной новостной статистике общего характера активно присоединились бы многие блоги и новостные сайты, что привлекло бы тысячи посетителей на ваш ресурс.








26. Оказываем услуги по продаже недвижимости



Профессия риэлтора становится очень модной в последнее время. Многие стремятся попасть в компанию, где они будут работать с недвижимостью. Где крутятся крупные деньги – там получают и большие зарплаты. Именно это и привлекает людей в этой профессии. И Интернет занимает не последнее место здесь – имея доступ к всемирной сети и став риелтором, можно легко зарабатывать деньги!

Профессия «риэлтор» в первую очередь интересна студентам, которые прельщаются возможностью подзаработать деньги в свободное от учебы время. Также в эту профессию уходят люди чуть старше. Чаще всего, это люди, которые потеряли работу, но не могут найти ничего подходящего. Но ведь деньги зарабатывать надо, поэтому приходится стараться в быстром темпе переквалифицироваться. Но раньше агентства по недвижимости брали всех желающих, кто хочет работать. На данный момент ситуация меняется. Теперь руководство агентств предпочитает сотрудников с высшим образованием. Но если вы не получили нужную профессию, как стать риэлтором в этом случае? Можно пойти на специальные курсы риэлторов, которые проводят различные компании. На курсах вы узнаете более подробно, что представляет собой эта профессия, что предстоит вам делать, чтобы стать успешным риэлтором и т. д. Да и мы говорим не о работе в офисе а о неком фрилансе.

Перед тем как стать риэлтором, подумайте, обладаете ли вы всеми нужными качествами, которые просто обязательны для этой профессии. Львиную долю времени вам придется потратить на поиск клиентов и общение с ними. Многие думают, что риэлтор – это выскочка, которая всюду успеет сунуть свой нос. Но ведь без постоянного общения с клиентом вам просто не совершить сделку и не заработать деньги. Также для работы риэлтором не годятся люди, которые принимают все слишком близко к сердцу. В любых ошибках будет виноват только риэлтор, поэтому все шишки будут валиться только на вас. Стрессоустойчивость – еще одна очень полезная черта характера, без которой работать риэлтором будет невозможно.

Остальным же навыкам, которыми вы должны обладать, вы научитесь уже на месте работы. Помните, что начинать свою карьеру риэлтора вам придется только с самых низов. Только по достижению определенных результатов вас ждет повышение. И готовьтесь отдать этой работе все ваши силы – от количества потраченного на работу времени напрямую зависит ваша зарплата. Прежде всего, вам нужно четко и ясно уяснить, что вы сами и являетесь бизнесом. Поэтому планируйте, планируйте и еще раз планируйте. Если у вас нет своего плана – это значит лишь то, что вы не входите в чьи-то другие планы – как правило, планы успешных риэлторов и агентств по продаже недвижимости.

Пересмотрите (создайте) свой маркетинговый план. С того момента, как вы стали риэлтором, вы ответственны за собственные расходы – сопоставьте свой маркетинговый план (план продаж, доходов, количества клиентов) с тем стратегическим планом, который вы составили на год. Время, потраченное на составление плана маркетинга, – это время, которое потрачено не зря. Не забывайте, что бизнес-план, как правило, привязан по датам, а стратегический план лишь обозначает и распределяет кто что делает и когда именно он это делает.

Так чем же риелтору поможет интернет? Все очень просто – работая брокером, вы можете размещать информацию об объектах недвижимости на специальных сайтах и получать проценты с продаж. Вот некоторые ресурсы, сотрудничество с которыми будет для вас полезным:

Naydidom.com

 

[image: ]
 

Это поисковая система, которая ищет предложения по рынку недвижимости на всех тематических сайтах, делая найденную информацию всесторонне доступной и полезной. Их миссия – предоставить удобный и эффективный инструмент всем, кто ведет активный поиск предложений на рынке недвижимости. Для нас это то, что нужно!

http://naydidom.com/

 

Группа компаний «Индикаторы рынка недвижимости IRN.RU» представляет собой независимую профессиональную организацию, оказывающую весь комплекс услуг в сфере информационно-аналитического сопровождения, а также продвижения товаров на рынке недвижимости.
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http://www.irn.ru/

И множество других ресурсов вы найдете в интернете. Использование социальных сетей для продвижения продуктов и компаний становится все более активным. Причем, эффективность этого инструмента до сих пор для многих остается спорной. Но только в одной сети «Вконтакте» групп, имеющих в названии слово «недвижимость», – почти 20 тысяч. Благодаря увеличению количества пользователей Интернета, а также становлению глобальной сети в качестве неотъемлемой части жизни современного человека одним из инструментов маркетингового комплекса становится увеличение информации о компании в Интернете, создание специализированных сообществ, блогов, форумов и т. д. Это в полной мере относится и к рынку недвижимости.

Вы вполне можете рассматривать Интернет как недорогой способ продвижения. Причем, вынужденное присутствие организаций в Интернете создало особое виртуальное пространство, без которого на сегодняшний день продвижение компании кажется неполным. Важно разделять социальные сети в зависимости от того, чего ты хочешь добиться. Например, москвичи больше сидят Facebook, а вот петербуржцы предпочитают «Вконтакте», но это социальные сети, в которых большую часть участников составляет молодежь. При продаже элитной недвижимости лучше ориентироваться на сеть «Одноклассники», где находится более взрослая и обеспеченная часть населения. Особенность социальных сетей состоит в том, что люди сами добавляют информацию о себе, поэтому эти данные максимально соответствует действительности, ну, или ожиданиям либо желаниям человека. Благодаря рекламе с правильно выстроенным таргетингом в социальных сетях можно найти много новых клиентов. При этом нужно понимать, что, для того чтобы привлечь в группу 1000 участников, необходимо сделать рассылку на 25 000 человек. Но сравнительная дешевизна и профессиональный подход позволят извлечь максимальную пользу из этого только зарождающегося инструмента продвижения компании или услуги.








27. Оказываем услуги по продаже страховых услуг



Мечтаете работать на себя и видеть плоды своего труда? Становитесь страховым агентом! В интернете есть масса площадок, зарегистрировавшись на которых, вы сможете абсолютно бесплатно пользоваться всеми необходимыми для работы страхового агента инструментами. Производите расчеты стоимости полисов, делайте своим потенциальным клиентам привлекательные и выгодные предложения, общайтесь с коллегами, получайте полезные советы. поднимайтесь по карьерной лестнице и наслаждайтесь интересной работой! Искать клиентов также можно через интернет.

Обучение страховых агентов обычно проходит непосредственно в страховой компании или у брокера, под руководством опытных кураторов. Молодые агенты могут заниматься как коллективно, так и индивидуально, все зависит от политики страховой компании. Обычно курс обучения длится несколько недель – этого времени вполне достаточно, чтобы овладеть всеми теоретическими секретами мастерства и «выйти в поле». Впрочем, по специальности «страховой агент» обучение проходит уже и в некоторых вузах. Обычно это узкое направление на юридическом или экономическом факультете, ведь агент имеет дело и с документами, и с расчетами. Но, как уже было сказано, не обязательно иметь профильное образование, чтобы успешно работать в сфере страхования, в конечном счете, заработок будет зависеть не от корочки в серванте, а от целеустремленности, решительности и изобретательности соискателя.

Важное качество настоящего профессионала – позитивный взгляд на жизнь и желание добиться цели. В процессе работы неоднократно придется сталкиваться с отказами и даже грубостью, тут уж ничего не поделать – все люди разные, и принимать каждое резкое слово близко к сердцу не стоит.

Молодых специалистов волнует, как страховому агенту найти клиентов. На этот вопрос существует несколько ответов. Изредка компания может предоставить уже наработанную базу потенциальных страхователей, но это немыслимая удача, рассчитывать на которую не следует. Вариант чуть похуже, но все равно сказочный – база «горячих» звонков. Эти люди еще не приобрели ни одного полиса, но их номера дали клиенты компании, то есть товарищи уже предупреждены о возможном звонке и не воспримут его «в штыки».

Кроме того, каждый профессионал разрабатывает собственный метод поиска страхователей. Кому-то проще работать дистанционно – и он размещает рекламу в интернете на тематических форумах, другой предпочитает личное общение, делая ставку на свое обаяние, ему подойдет метод «обхода» потенциальных клиентов, презентаций и собраний. А кто-то активно увеличивает свою клиентскую базу.

Страховой агент всегда действует как частный представитель юридического лица. Это одна крошечная единица огромного фронта страховых работ, можно сказать, стойкий оловянный солдатик-пехотинец. Немного другие функции выполняет страховой брокер – он в идеале должен представлять интересы не конкретного страховщика, а страхователя, рассматривая все возможные варианты приобретения полиса и предлагая наиболее выгодные и оптимальные.

Если говорить кратко и по существу, отличие формального характера только одно – брокер имеет официальный статус юрлица и должен пройти лицензирование. Стать агентом, конечно, гораздо быстрее и проще, зато брокер работает с большим количеством компаний и клиентов и чаще всего зарабатывает, соответственно, лучше. Кроме того, агент работает «на чужого дядю», хоть у него и нет непосредственного начальства, говорящего, что делать, а брокер – на себя, поэтому стимула стараться у него больше.

Если никто не учит профессии «страховой брокер», как стать настоящим специалистом? Попросите совета на тематических форумах у более опытных товарищей, уже прошедших свой тернистый путь от стажера до крупного начальника и главы собственной страховой организации. Секретов успеха не так много, и мы их все перечисляли: трудолюбие, целеустремленность, вера в себя и победу.

Еще один важный момент – профессия страхового агента не требует никаких вложений, а при условии полной самоотдачи она сразу же начинает приносить доход, а чтобы открыть свое дело, то есть стать страховым брокером, потребуются капиталовложения не меньше 10 тысяч долларов – и это только по самым скромным расчетам. Эти деньги пойдут на аренду офиса, оплату первых месяцев работы персонала (бухгалтер, секретарь, агенты), «раскрутку» компании, то есть рекламу. Однако, брокер уже не «бегает» за клиентами, находя к каждому индивидуальный подход, становясь для своих страхователей и «мамой, и папой, и лучшим другом» в одном лице. Брокер сидит в офисе и ждет, пока клиенты сами к нему придут – но это не значит, что не нужно работать по базе клиентов и давать рекламу в местные СМИ.

Универсальный страховой брокер занимается всеми видами страхования, в отличие от компаний, которые могут специализироваться только на автостраховании или полисах ДМС. Сотрудничество с такой организацией выгодно всем – и клиентам, и страховщикам. Первые получают широкий ассортимент предлагаемых вариантов страхования, компаниям же не нужно самостоятельно искать страхователей.

Рынок страхования очень многообразен, свою нишу на нем может найти каждый. Это только кажется, что агентов и брокеров невероятно много, и конкуренция – высока, но действительно высокопрофессиональных специалистов – единицы. Не останавливайтесь на достигнутом, и вы добьетесь впечатляющих успехов, какой бы род деятельности ни выбрали. С чего начать?

 

Инсури
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Одной из площадок, которая охотно поможет вам сделать уверенные шаги на пути к званию «страховой агент» или «страховой брокер», является Инсури. Регистрируйтесь и бесплатно день за днем пользуйтесь в режиме он-лайн всеми необходимыми «инструментами» страхового специалиста, развивайтесь и совершенствуйтесь. Расчет, формирование коммерческого предложения клиенту, общение с коллегами, обмен опытом – все это вы получите здесь.

http://www.insuri.ru/








28. Создаем брачное агентство



Сегодня открыть брачное агентство не просто, а очень просто. При минимальных первоначальных затратах и необходимой базе знаний, каждый предприимчивый человек может это сделать достаточно быстро. В частности, ситуация для открытия брачного агентства для поиска жениха за границей никогда не была более благоприятна, чем сегодня. И Интернет способен нам в этом помочь!

Прежде, чем принять решение об открытии своего брачного агентства, проанализируйте ситуацию в этой сфере деятельности в вашем городе. Просмотрите газеты, объявления, рекламу, поспрашивайте знакомых, словом, проведите свое небольшое исследование рынка этих услуг в вашем городе. Пройдитесь в качестве клиента по брачным агентствам и службам знакомств вашего города, если они уже есть. Проанализируйте принципы работы подобных агентств, стоимость оказываемых услуг.

По сути, все, что вам понадобится, – это отдельный сайт и анкета, которую будут заполнять ваши клиенты. А искать потенциальных заказчиков можно на сайтах знакомств, таких, например, как знакомства…

 

[image: ]
 

Основные направления брачных знакомств – вполне традиционны, хотя…

• Знакомства с иностранцами. Это – самое прибыльное направление. Практически каждая девушка мечтает выгодно выйти замуж. И почему бы вам не помочь ей в этом, создав именно международное брачное агентство?

• Знакомства в пределах страны. Здесь, естественно, много не заработаешь. Но, можно совместить это направление, со «Знакомствами с иностранцами».

• Нетрадиционные знакомства. Ну, а если девушка ищет тоже девушку? Или семейную пару… А может и не девушка… Возможны варианты. Вы можете стать посредником между ними. Ведь, к примеру, не выйдет же девушка на улицу, и не будет предлагать, познакомиться с ней другим девушкам…

Есть несколько финансовых потоков, формирующих доходы брачных агентств, которые зависят от схемы работы агентств. Агентства, по видам формирования доходов, в основном, подразделяются на несколько типов:

1. Агентства которые берут плату с клиенток. Эти агентства оказывают платные услуги своим клиенткам и берут плату за:

• внесение в базу данных;

• доступ к базе данных мужских анкет;

• размещение анкет клиенток в Интернете;

• услуги электронной почты;

• услуги фотографа, переводчика, юриста;

• услуги по организации встреч с женихами и др.

2. Агентства, берущие плату с женихов. Эти агентства полностью бесплатны для своих клиенток, они берут деньги с женихов за следующие услуги:

• предоставление адреса клиенток;

• передачу клиенткам подарков и цветов;

• возможность почтовой переписки с клиентками;

• всевозможные дополнительные услуги;

• поиск девушек по заказам западных брачных агентств.

3. Агентства, соединяющие в себе оба эти варианта.

Эти агентства предоставляют данный набор платных услуг, как своим клиенткам, так и потенциальным женихам.

Цены за услуги – сугубо индивидуальны и зависят от региона деятельности агентства. При первоначальном маркетинговом исследовании вы должны определиться с ценами в вашем регионе. Не забывайте что низкие, как и высокие цены уменьшают поток клиенток. На первых порах установите средние цены и потом постепенно их повышайте. Постарайтесь не снижать первоначально установленных цен. Это в глазах клиенток – признак, того, что у вас дела идут плохо. А в неудачливое агентство никто не пойдет. Да и другие агентства на демпинг могут отреагировать неоднозначно…

Открыть брачное агентство – это, наверное, одна из наиболее интересных возможностей заработать с в Интернете помощью своего бизнеса. Ведь именно здесь люди обретают свою судьбу, здесь появляются семьи, но прежде, чем все это произойдет, необходимо создать брачное агентство. Одним из важных элементов, необходимых для достижения этой цели является бизнес-план брачного агентства. Открыть брачное агентство можно практически с нуля, и если вы планируете его дальше развивать, нужно предусмотреть рекламный бюджет: так вы можете рассчитывать на постоянное пополнение базы данных женихов невест и, как следствие, стабильный приток доходов. Рентабельность брачных агентств согласно оценкам экспертов – порядка 20 %, однако несмотря на то, что оборот западных брачных агентств в среднем составляет полмиллиона долларов в год, на русскоязычном рынке стоит скорее рассчитывать на 20–30 тысяч долларов в год.

Если вы хотите открыть брачное агентство, которое будет приносить доход, вам не избежать решения технических вопросов организации рабочего места и первоначальных затрат на создание анкетной базы клиентов. Вам будет нужен доступ в Интернет, и наличие электронной почты является обязательным условием существования современного брачного агентства. Анкеты – это основной продукт вашего брачного бизнеса. Правило брачного агентства: анкеты приносят клиентов, клиенты приносят деньги. Анкет должно быть много, чтобы это могло заинтересовать клиента отдать предпочтение сотрудничеству именно с вашим брачным агентством.

Сегодня ни одно, даже самое маленькое брачное агентство, не может обойтись без Интернет-сайта. Сайт должен быть изящным, без лишней графики, быстро грузиться. Лучше если ваша страница будет в топах поисковых систем Google и Yandex при поиске брачного агентства в вашем регионе, что значительно сократит ваши расходы на Интернет-рекламу.








29. Создаем бизнес по прокату одежды



Представьте, что вы идете на вечеринку или другое праздничное мероприятие, но у вас не висит подходящее к случаю платье или нет сумочки от модного дизайнера? Можно взять платье на прокат… А можно организовать бизнес по прокату вечерних платьев!

Стоит понять, что прокат дорогих дизайнерских платьев и аксессуаров будет востребован только в Москве и, возможно, в Санкт-Петербурге, в других городах такой рынок не сформировался. Почему? Наши соотечественники плохо относятся к чужой одежде, уж лучше плохонькое, но свое.

В США такой проблемы нет, они спокойно относятся к прокату одежды, более чем лояльны к секонд хенду. Поэтому в первую очередь следует работать над психологией потенциальных заказчиков. Отметим, что подобные сервисы проката уже есть, значит, имеются и клиенты. Например, прокаты свадебных платьев существуют давно. В борьбе с предубеждением потребуются разъяснение и реклама. Можно подходить с двух сторон. Логической: «Зачем покупать платье за 20000 рублей, когда одеть его придется всего 1–2 раза, если можно взять это же платье в аренду на пару дней всего за 2000 рублей?». И в то же время за нас сработает эмоциональная составляющая: какая женщина не захочет блеснуть на вечеринке в платье от Prada? Постарайтесь использовать по максимуму оба эти момента.

Для организации такого бизнеса потребуется только сайт, для рекламы и раскрутки можно организовать группы в основных социальных сетях. Кстати, если у вас нет своих платьев, которые заинтересовали бы потенциального клиента, можно брать их на комиссию – то есть, искать не только клиентов, готовых взять платье на прокат но и тех, кто не прочь заработать на аренде своих нарядов.

Теперь подумаем, где рекламироваться. Нужно активно использовать социальную составляющую продвижения. Самый бюджетный и, в тоже время имеющий высокую отдачу способ продвижения вашей услуги, – это социальные сети. Задействуйте их все – Вконтакте, Фейсбук, Твиттер, Одноклассники.

Кроме активной рекламы в соцсетях используйте возможности размещения рекламных статей на тематических ресурсах. Многие популярные женские порталы разместят за небольшую плату вашу статью. Эффект от такого размещения безусловно будет. При наличии достаточного бюджета стоит дать рекламу в глянцевые журналы. Раз уж заговорили про бюджет, давайте остановимся на затратах, необходимых на открытие такого прокатного бизнеса.

Возможно, чуть позже вам понадобится небольшой шоу-рум.

Ценовая политика следующая: за несколько дней аренды клиент платит 10 % от розничной стоимости платья. Закупка идет по оптовой цене, при такой схеме платье полностью окупается и начинает приносить прибыль, начиная с 5 клиента. Но попробуйте сами просчитать выгодную цену, чтобы и клиенты были довольны и платья быстро окупались.

Есть и минус у этого бизнеса – выраженная сезонность. Пик спроса на прокат платьев и сумочек будет перед Новым Годом и другими праздниками. В остальное время, если не придумать чего-то оригинального, будет затишье. Чтобы сгладить сезонность, надо продвигать аренду свадебных платьев и активно рекламировать платья и сумочки для клубных вечеринок. В клубы ходят круглый год, а не только по праздникам. Активные тусовщицы – это ваши потенциальные клиенты.








30. Ведем бизнес с Китаем



Как максимально быстро и эффективно создать собственный бизнес с Китаем и совершать минимальное количество ошибок при его ведении? Зачем изобретать велосипед, если можно использовать уже готовые варианты и стратегии.

Для начала, рассмотрим азы: Заказывать продукцию из Китая удобнее всего с сайта http://www.taobao.com
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Таобао – это несколько миллионов китайских продавцов и магазинов. Это гигантская торговая интернет-площадка: самая большая в Азии и одна из крупнейших в мире. Здесь можно найти все, что угодно!

Чтобы найти необходимый вам товар, нужно ввести в строку поиска нужный запрос на китайском языке. Для этого воспользуемся переводчиком Гугл:
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http://translate.google.ru/

Самый сложный процесс – оформить заказ и доставку.

Доставка занимает от 2 до 4 недель и стоит в зависимости

от веса вашего товара и места назначения посылки. Заказывать можно через посредников или же общаясь с продавцом напрямую через QQ – некий аналог программы ICQ.
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Скачать ее совершенно бесплатно можно в интернете, например по ссылке http://www.softportal.com/get-24684-qq-international.html
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Номер QQ продавца нужно искать в описании товара на Taobao.

Еще недавно заниматься импортом продукции из-за границы было очень тяжело, особенно при отсутствии больших стартовых капиталов. Сейчас же каждому по плечу при наличии довольно скромной суммы денег выйти на рынок тех или иных товаров и занять там прочные позиции. Однако крупные компании уже давно занимаются поставкой продукции из Китая, следовательно, они закупают ее в больших объемах и по более низким ценам, поэтому любые попытки создать прямую конкуренцию обречены на провал. Если вы все-таки решили заняться ресэллингом, то встает очевидный вопрос – а что, собственно говоря, возить? Лучше всего, конечно, выбирать тему, в которой вы разбираетесь, чтобы избежать ситуации, когда потенциальный покупатель задает простейший вопрос, а вы начинаете лихорадочно «гуглить». Но нет ничего сложного в том, чтобы заранее, еще на этапе выбора направления деятельности, опять-таки, с помощью поискового мастодонта Google досконально изучить ту или иную группу товаров.

Существует несколько эффективных продуктовых стратегий, на которые стоит опираться при выборе продукции для импорта и последующей перепродажи, и ниже мы расскажем отдельно о каждой из них.

 

Первая стратегия – «лидеры продаж».

1. Необходимо найти продукты, которые наиболее популярны на внутреннем рынке вашей страны.

2. Найдите аналогичные товары в Китае, более дешевые и как минимум такого же качества (а лучше более высокого).

3. Закупите их и начинайте осваивать свой внутренний рынок.

Преимущества:

• довольно просто найти оптовых поставщиков, т. к. товар находится на пике популярности;

• внутренний рынок еще не насыщен, поэтому найти покупателей не сложно;

• по мере того, как репутация компании будет расти, вместе с клиентской базой, можно увеличивать цены на товары.

Недостатки:

• высокая конкуренция, поэтому надо искать нестандартные способы реализации товаров (о них будет рассказано ниже), чтобы получить свой сегмент рынка;

• за время, которое уйдет на поиск поставщика и закупку продукции, популярность товара может пойти на спад.

 

Вторая стратегия – «новинки из Китая».

Нужно следить за новинками, появляющимися в Китае, и покупать те из них, которые востребованы на внутреннем рынке вашей страны.

Преимущества: низкий уровень конкуренции;

• за счет постоянного обновления ассортимента и смены устаревших товаров новыми, можно уверенно удерживать лидирующие позиции на рынке.

Недостатки:

• чтобы покупать продукцию, которая востребована, необходимо будет проводить хотя бы небольшие маркетинговые исследования, а это требует знаний и времени, или же дополнительных затрат на поиск специалистов;

• новая продукция может быть «сырой», в результате будет высокий процент брака;

• часто новинки быстро «устаревают» на фоне конкурентной продукции и резко теряют в цене;

• покупатели могут не проявить интереса к продукции даже в случае, если она удовлетворяет их потребности.

 

Третья стратегия – «комбинированная».

Вы также ищите продукцию, которая является лидером продаж, но импортируете уже не ее, т. к. рынок перенасыщен или конкуренция слишком высокая, а сопутствующие товары, или альтернативные товары, схожие по функционалу и внешнему виду, но более дешевые.

К примеру, вы бы хотели продавать Samsung Galaxy S3, но, конкуренция очень большая, по этому вы закупаете аксессуары для этого флагманского смартфона, который как минимум пару лет будет актуален, а также ищите реплики данного телефона, которые хоть и уступают по функционалу, а возможно, и по качеству сборки, но стоят в 4–5 раз дешевле, что делает их доступными для тех слоев населения, которые не могут позволить себе купить оригинал.

Также стоит упомянуть о категориях товаров, которые не стоит импортировать, даже в тех случаях, когда вам предлагают хорошие цены:

• продукцию, которой перенасыщен рынок и для продажи которой понадобится затратить немало средств на рекламу;

• продукты питания, которые довольно быстро портятся;

• дешевые товары, прибыль с оборота которых очень мала;

• продукцию, о которой вы практически ничего не знаете;

• комплектующие для компьютеров, т. к. они быстро устаревают и цены на них падают.

Теперь коротко расскажем о самых популярных товарах, которые можно выгодно купить в Китае и продать в РФ с наценкой в 300–400, а порой и более процентов.

На четвертом месте – мобильные телефоны, планшетные компьютеры, mp-3 плееры и т. д. Недостатком импорта данной продукции можно назвать лишь долгое время, которое уйдет на поиск надежного поставщика действительно качественной техники. Зато после того, как поставщик найден, вы будете получать солидную прибыль с каждого проданного гаджета.

На третьем месте находится всевозможная одежда и обувь модных брендов. И в этом нет ничего удивительного, каждый хочет носить джинсы от D&G, но единицы могут заплатить за них 500–700 долларов, поэтому фейковые реплики брендовой одежды вряд ли когда-то утратят свою популярность. Из недостатков можно отметить то, что некоторые вещи мало кто решится покупать без примерки. Также вам придется для каждого бренда подбирать сетку размеров и их соответствия европейским стандартам, так как кеды, на которых написано 43 размер могут не налезть и на 40-й.

На втором месте – аксессуары, такие как брендовые часы, ремни, очки, сумочки и прочие мелочи. Ну и главное преимущество данных товаров – простота их подбора, ведь купить часы, не примерив их можно без опасений, что они не подойдут, а вот с джинсами уже будет посложнее, как и с обувью. Также на руку вам сыграет их малый вес и компактные размеры, что снизит расходы на доставку.

Первое место – продукты питания, которые имеют долгий срок годности и элитные сорта китайского чая. В нашей стране продолжает расти популярность китайских чаев. Чай стоит в Китае совсем недорого, а у нас его продают по астрономическим ценам. К примеру, килограмм да хун пао в среднем в рознице стоит 7–9 тысяч рублей, с учетом того, что купить его можно меньше, чем за тысячу.








31. Учимся продвигать чужие ресурсы и зарабатываем на них



Еще один интересный вид заработка в сети – продвижении и раскрутка сайтов на заказ. Этот вид заработка тоже имеет свои особенности и поэтому подойдет не каждому.

Как же добиться успеха в этом бизнесе? В сети продается немалое количество разнообразных программ для автоматической раскрутки, как довольно простых, так и многофункциональных, включающих в себя все этапы продвижения – от регистрации в поисковых системах до регистрации в закладках, каталогах, досках объявлений и т. д. Используя их, можно получать, по сути, пассивный доход: вы один раз забиваете данные в программу, а остальное она делает за вас! Получается, что вы зарабатываете на автоматической раскрутке сайтов! В принципе, обладая небольшим стартовым капиталом для покупки программы, и далее следуете инструкциям. Зарабатывать так может каждый. Это так называемая автоматическая раскрутка… Конечно, есть еще понятие «ручной» раскрутки. И эта услуга стоит гораздо дороже раскрутки через программу. А все потому, что результаты от проделанной вручную работы – более заметны и действительно способствуют постепенному «взлету» сайта в поиске.

Если у вас есть свои аккаунты в закладках, досках объявлений, раскрученных сайтах, и вы умеете быстро добавлять новые записи в них, то почему бы вам не попробовать свои силы в продвижении чужих сайтов? Сначала можно потренироваться, предложив свою помощь в раскрутке друзьям и знакомым, а после этого можно ставить процесс на поток. Возможно, именно данный вид заработка станет для вас основным… Ведь каждый день в сети появляется огромное количество новых сайтов, которые после создания необходимо раскручивать, и не каждый владелец сайта готов выложить «круглую» сумму за раскрутку проекта специальным студиям. Поэтому услуги частных «продвиженцев» приобретают всю большую популярность…

Если вам по душе данный вид заработка, и у вас имеются некоторые технические инструменты для него, то почему бы вам не попробовать свои силы и возможности в данном деле?!








32. Учимся зарабатывать на купонных сайтах



Купонные сайты в Рунете стали появляться в 2008 году, а на данный момент их существует уже великое множество. Успешность всех этих проектов объясняется просто: люди обожают скидки. На купонных сайтах можно приобрести товар или заказать услугу со скидкой от 40 % до 90 %. Как правило, такие заманчивые акции длятся всего 1–5 дней. Как можно зарабатывать на сайтах-купон-никах? Ответ прост: находить товары по низкой цене и продавать их на купонном сайте! Сотрудничая с ними и продавая товары!

Один из самых важных вопросов – что продавать. Вы можете зайти на купонные сайты и просмотреть прошедшие акции. Какие товары продавались ранее, сколько единиц товара продавалось, и сколько примерно мог заработать организатор акции. Итак, ваша задача найти привлекательный товар по низкой цене, который можно продавать на купонном сайте за более высокую цену (примерно в 5-10 раз дороже себестоимости товара).

Желательно, под каждый товар в своих акциях создавать сайт, в котором подробно будет рассказываться о товаре. Все его свойства, размеры, фото и видео. Если вы умеете создавать сайты, то вам не составит труда создать простенький сайт всего за пару часов. Далее необходимо написать письмо купонатору о том, что вы хотели бы стать партнером и разместить рекламу на их сайте. Менеджер должен прислать вам договор, в котором будут оговариваться все условия размещения товара и их комиссия за каждый проданный товар. Как правило, купонаторы устанавливают комиссию от 20 % до 50 % за каждый проданный товар. Однако имейте ввиду, что эта цена не окончательна, и с менеджером можно поторговаться и немного сбавить процент.

Продавая товар через собственный Интернет-магазин, вам необходимо постоянно работать с клиентами: отвечать на звонки, письма, заниматься доставкой товара. Но, продавая товар через купонаторы, вы за небольшую плату можете делегировать все эти рутинные вопросы сайту купонов! Сотрудники купонных сервисов сами будут отвечать на вопросы и отправлять товар заказчикам. Все, что вам необходимо будет сделать, – передать свой товар в офис купонатора или в отдел доставки. Когда все условия работы оговорены и все стороны довольный сделкой, начинается запуск акции. В это время следите за количеством заказов, и если у вас не хватает товара, закажите еще одну партию.

Конечно, прибыль от такой работы во многом зависит от товара, его цены и количества заказов, но в среднем, с одной акции партнер может заработать 25 000 – 50 000 рублей.








33. Становимся посредником



В Интернете есть множество способов заработать на посредничестве. Порядка 80 % всех заказов в Интернете приносят именно партнеры и посредники – участвовать в таких программах очень просто! Вы регистрируетесь в партнерской программе, и вам присваивается партнерская ссылка. Теперь каждый заказ по вашей ссылке принесет вам соответствующие комиссионные. По сути с помощью «партнерки» вы продаете, не имея товара или услуги… Все, что требуется от вас, – продвигать ссылку и приводить компании клиентов. Так свои услуги обычно продают организаторы вебинаров и курсов, некоторые салоны красоты и массажные салоны и сотни других организаций.

О том, как искать клиентов, мы уже говорили в других главах, но повторим:

• создайте сайт услуги;

• продвигайте товар или услугу на тематических форумах;

• сделайте рассылку по друзьям и знакомым;

• займитесь продвижением ссылки в социальных сетях;

• сделайте рассылку по электронной почте. Все очень просто и достаточно эффективно! За одного привлеченного клиента, организаторы, как правило, готовы отдать посреднику 10–20 % от стоимости его заказа. Общая сумма вашего заработка, в данном случае, будет зависеть от вашего упорства и работоспособности.








34. Играем в он-лайн казино



Нужно заметить, что способ заработка в он-лайн казино можно причислить к весьма относительным! Здесь можно как выиграть, так и потерять свои деньги! Так что, решая зарабатывать таким образом, вы всегда рискуете!

Наиболее часто игроками используется система так называемого бонусного отыгрыша. Этот вариант основан на том, что большинство онлайн-казино предлагают новым игрокам бонус в размере сделанной ставки 1:1. Но для того, чтобы отыграть бонус, необходимо сделать ставки, которые будут превышать его в 20 раз. Обыграть казино данный метод предлагает его же «оружием», которое позволит, однако, получить солидный выигрыш. На примере рулетки, необходимо сделать ставки по 100 долларов на красное и черное. На «зеро» ставим 5 долларов. При выпадении черного или красного получаем выигрыш, равный 200 долларам, в том же случае, если выпадет 0, выигрыш составит 180 долларов (5×36).

Продолжая отыгрывать бонус, очевидно, что для этого необходимо сделать такую ставку ровно 20 раз. В этом случае будет выполнено главное условие, при котором бонус станет отыгранным, и в любом случае, независимо от того, что выпадало за этот промежуток ставок, игрок оказывается в плюсе. В итоге игроку предоставляется возможность получить выигрыш в 250–300 долларов за считанные минуты!

Единственным ограничением становится тот факт, что такой бонус дается только один раз – при первом депозите.

Если вы – игрок в покер, попробуйте свои силы в он-лайн-турнирах! Здесь также можно неплохо заработать, при условии, что вы знакомы с правилами игры и неплохо владеете техникой.








35. С помощью интернета продвигаем свой бизнес



Стоит ли довольно успешной в реальном мире компании уделять внимание продвижению своего сайта? Несомненно, стоит. И тому существует множество причин. Человек, который посвящает свое время поиску в Интернете, ищет что-то вполне конкретное. Он совершенно точно знает, что именно ему нужно. Соответственно, его намерения очень серьезны. Поиск с помощью поисковой системы говорит о том, что человек еще не определился в выборе того, что именно он хочет купить. Это существенно повышает его ценность как клиента. Естественно, получить такого клиента согласилась бы любая компания. Но согласно статистике, клиент обычно останавливает свой выбор на первых страницах результатов поиска.

Чтобы разместить свой сайт на лидирующих позициях результата поиска, нужно грамотно и планомерно его продвигать. Таким образом, поисковое продвижение ресурса представляет собой наиболее выгодное вложение средств, так как пользователя поисковой системы отличает его заинтересованность и готовность к покупке. Он посещает ресурс, если тот наиболее удовлетворяет его поисковый запрос и при этом располагается выше других в результатах поиска.

Но, исходя из этого, возникает следующий вопрос: каким образом можно предугадать поисковые запросы пользователей? Вы можете опереться на какую-либо фразу, которая соответствует деятельности Вашей компании, но, в то же время, посетители могут использовать для поиска компаний Вашей тематики совершенно другие ключевые фразы. Подбирать такие ключевые фразы с целью продвинуть сайт должны только специалисты. Одной из составных частей продвижения ресурса являются маркетинговые исследования каких-либо поисковых запросов на предмет их популярности.

Продвижение сайта представляет собой комплекс мероприятий, включающий в себя аудит сайта, работу по оптимизации кода и содержания страниц, регистрацию сайта в рейтингах и тематических каталогах с целью повысить его цитируемость. Результат продвижения сайта – рост целевой аудитории из поисковых систем, а также повышение рейтинга в Интернете. Продвижение в поисковых системах имеет довольно длительный эффект, но чтобы сохранить сайту компании стабильное лидирующее положение, необходимо постоянно поддерживать и корректировать результаты.

С целью быстро увеличить количество целевой аудитории большинство компаний пользуются рекламной кампанией в сети Интернет. В данном случае исходить следует из правильного планирования такой рекламной кампании, составления текстов для рекламных объявлений, разработки привлекательных баннеров. Интернет-реклама уже с первых дней появления сайта способна привлечь на него его целевых посетителей, что отличает ее от поискового продвижения. Такая необходимость возникает при выводе на рынок новой услуги или товара. Но, к сожалению, после окончания рекламной кампании сохранить количество посетителей, достигнутое во время ее проведения, просто невозможно. Одной из особенностей рекламной кампании в Интернете является также то, что ею всегда учитывается качество аудитории. Напротив же, поисковое продвижение ресурса, стабильно обеспечивает целевого посетителя.

Самый лучший вариант для продвижения ресурса в Интернете – совместить рекламную кампанию и поисковое продвижение. Этот вариант обеспечит сайту высокую посещаемость сразу же после его выхода в виртуальную реальность и повысит уровень узнаваемости компании в Интернете. Затем он станет стабильно приносить на сайт целевых посетителей. Такой вариант совмещения способов продвижения ресурса сохранит Вашему сайту лидирующее положение даже в случае, если позиции Ваших конкурентов сильны изначально, а их методы в сети Интернет – активны и напористы.








Заключение



Заработок в Интернете в наши дни – это реальность, от которой никуда не денешься. И деньги здесь крутятся немалые! Интернет пестрит красочными баннерами и рекламными ссылками с надписями вроде: «Заработок в Интернете», «Узнай, как заработать в Интернете от $100 до $500 в час».

Многие Интернет-пользователи загораются идеей заработка в Интернете. Но не всякий, кто ищет способы заработка в Интернете, имеет точное и ясное представление о том, что ему предстоит сделать для того, чтобы начать реально зарабатывать в Интернете. Мы рассказали вам самую объективную информацию о заработке в Интернете. Вашему вниманию были представлены различные виды заработка в Интернете, подходящие как для начинающих, так и для тех, кто уже зарабатывает на просторах Интернета, однако желает расширить круг своих интересов в Интернет-бизнесе и увеличить свои доходы.

Если заработок в Интернете для вас – цель, то, ознакомившись с представленной в этой книге информацией, вы ее обязательно добьетесь! А мы вам в этом, чем сможем – поможем! Ведь только имея конкретную цель, человек прилагает максимум усилий для ее достижения. Вы сможете зарабатывать деньги в Интернете, сидя дома или находясь в офисе, осталось лишь составить четкий план заработка, выбрать наиболее подходящий для вас способ заработка, или совместить несколько способов, быть готовым к получению новых знаний и трудиться, трудиться и еще раз трудиться. Здесь все зависит от вас!

Итак, сейчас вы уже готовы начать свой заработок в Интернете! Удачи!
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